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YEDPA TicArET MErkEzi ADınA 
önEMli ADıMlAr ATMAYA DEvAM EDiYoruz 

Yaptığımız çalışmalar neticesinde İTO Meclis 
Başkan Yardımcılığı görevimiz Türkiye’nin loko-
motif sektörlerinden otomotiv sektöründe, satış 

sonrası faaliyetler, oto yedek parça ve servis sektö-
rün önünü açacak. YEDPA olarak otomotiv sektörün-
de satış sonrası faaliyetler olarak adlandıracağımız, 
yedek parça ve servis sektörünün en önemli pay-
daşlarıdır. Türkiye’de yedek parçacıların merkezi ve 
öncüsü olan YEDPA, bu guruplarda belirleyici güce 
sahip. Kendi bünyesindeki işyerlerinin önemli bir 
kısmı, oto yedek parçacılarından oluşmaktadır.  Çoğu 
sektörle ilgili odalara kayıtlı ve sektör için belirleyici 
güce sahip.  

YEDPA olarak İTO bünyesinde komite çalışmaları ile 
ilgili şu konulara önem veriyoruz, otomotiv sektörün-
de farklı paydaşlar yer almakta, komiteler içerisinde 
bu farklı gurupların olması komite çalışmalarını 

önemli ve etkili hale getirmekte. Sektör içerisinde 
bağımsız gurupların ve küçük işletmelerin haklarına 
saygı duyulması ve haksız rekabetin oluşmaması 
koşuluyla tüm işletmelerin birlikte hareket etmeleri 
sektörün arzu ettiği bir durumdur.

“kat mülkiYeti taPularının dağıtılması 
Yönetim Olarak ana hedefimizdir”
Bir diğer değinmek istediğim konu da YEDPA’nın 
en önemli sorunlarından kat mülkiyeti tapularının 
dağıtılması, birlik beraberlik içinde gerçekleştirdi-
ğimiz 2017 Genel kurulumuzda değerlendirdiğimiz 
yeni İmar barışı kanunuyla YEDPA kat mülkiyeti 
sorunun ortadan kalkmasını ümit ediyoruz. Yönetim 
olarak ana hedefimiz gerekli tüm çalışmaları yapma 
kararlılığındayız. 

YEDPA içindeki günlük yaşamın daha fonksiyonel 
ve daha kolay olması için işletme bütçesi kapsa-
mında her türlü faaliyet değerlendirilmektedir. En 
ekonomik yöntemlerle en yüksek fayda sağlanması-
na çalışılmıştır. 

imar iskan çalışmaları
2017 yılında YEDPA’nın tapu iskan ve arsa ile ilgi 
sorunlarının çözümüne kavuşturmak için çalışmala-
ra devam edildi. “Bu kapsamda Ataşehir Belediyesi, 

DEğErli YEDPA’lı orTAklArıMız, YEDPA sEkTörEl küMElEnMEnin 
En güzEl örnEklErinDEn vE ülkEMizin En önEMli TicArET 
MErkEzlErinDEn biriDir. YEDPA YönETiM kurulu olArAk bu 
DönEM YEDPA AçısınDAn önEMli fAAliYETlErDE YEr AlDık. 
DEğinMEk isTEDiğiM konulArın bAşınDA YEDPA TicArET MErkEzi 
ilE iTo işbirliği, sEkTörüMüz vE YEDPA TicArET MErkEzi ADınA 
önEMli bir ADıM olMuşTur. 

BAŞKANDAN

YEDPA TicArET MErkEzi 
YönETiM kurulu bAşkAnı  sAlih ATılgAn
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Saygılarımla,
Salih Atılgan

İstanbul Büyükşehir Belediyesi, Çevre ve Şehircilik 
Bakanlığı ve önemli olduğuna inandığımız siyasi 
partiler, diğer kurum ve kuruluşların yöneticileriyle 
YEDPA içinde ve ilgili kurumlarda toplantı ve görüş-
meler yapıldı. Eksik kalan hisselerle ilgili süreç takip 
edilmiş, iştirakçi olunan şirketin hisseleri  YEDPA 
arsası üzerine mahkeme kararı ile geçirilmiştir. Ana 
binada tek hak sahibi YEDPA’dır” 

imar barışı Yasal düzenlemesi
YEDPA’nın sorunun çözümünde Çevre ve Şehirci-
lik Bakanlığı ile görüşmelerine devam etmektedir. 
Bakan Bey’in YEDPA ziyaretinden sonra, İstanbul ve 
Ankara’da konuyla ilgili milletvekilleri, müsteşarlar 
ve diğer bakanlık yetkilileri ile görüşmelerini devam 
ettirmiştir. Bu bağlamda özellikle Erzincan Millet-
vekili Serkan Bayram’a ilgi ve katkılarından dolayı 
teşekkür ederiz. Nisan 2018 tarihinde kamuoyunda 
“İMAR BARIŞI” olarak adlandırılan yasal düzenle-
melere YEDPA’nın beklentilerine uygun görüşler 
bildirilmiş, düzenlemenin bu şekilde meclise sevk 
edilmesi sağlanmaya çalışılmıştır. İmar Barışı tapu-
suz ve projesiz binaları kapsamakla beraber, bu tarz 
binalara verilecek yapı kayıt belgesi iskan belgesi 
yerine kabul edileceğinden, YEDPA’da ferdi mülki-
yete geçişin önündeki engelleri ortadan kaldıracak-
tır. Düzenlemede yer alan tapu tahsis belgesinin 
alınmasına yönelik tutarlar, tapusuz ve kaçak binalar 
için anlamlı olsa da YEDPA gibi tapulu ve ruhsatlı ya-
sal mevzuata uygun binalarda bu tutar normal iskan 
bedelinin üzerinde talep edilmemelidir. Çalışmaları-
mız bu noktada yoğunlaşmıştır.

İskan alınması sürecinde YEDPA olarak ortaya çıkacak 
bedellerin karşılanmasında, YEDPA ile birleştireceği-
miz Asil Alım şirketinin uhdesinde bulunan, Gebze 
bölgesindeki arazilerin yeterli olmasını ummaktayız. 
Aksi takdirde ortaklarımızdan destek talep edeceğiz. 
Kat mülkiyeti tapularının dağıtılması yönetim olarak 
ana hedefimizdir. Gerekli tüm çalışmaları yapma 
kararlılığındayız.

2017 Yılı imar ve taPu ile ilgili faaliYetler
Çevre ve Şehircilik Bakanlığı, bölgemizde çok kapsam-
lı çalışmalar başlattı. Bu çalışmalara Ataşehir Belediye-
si, Kentsel Dönüşüm Genel Müdürlüğü, Tapu Kadast-
ro Genel Müdürlüğü, İstanbul Büyükşehir Belediyesi, 
TBMM Bayındırlık, İmar, Ulaştırma ve Turizm Komis-
yonu katkı sağlamaktadır. YEDPA ve üç mahalleyi kap-
sayan şuyulandırma ile ilgili çalışmalar tamamlanma 
aşamasına gelmiştir. Ataşehir Belediyesi bölgede eksik 
olan 11 bin 600 metrekare ipotek hissesini tedarik 
etmeye ve şuyulandırmaya yapılacak itirazları ortadan 
kaldırmaya yönelik çalışmalar yapmakta. YEDPA’dan 
eksik hisselerin tamamlanmasına yönelik talep edilen 
ipotek hisseleri, YEDPA açısından bir sorun teşkil 
etmemekte ve elimizde fazla hisse bulunmaktadır.  
Ataşehir Belediyesi’nin, YEDPA’nın İstanbul 3. İdare 
Mahkemesinin 2005/1496 ve 1497 esas numaralı 
kararları sonucu kazanımları ile ilgili şuyulandırmaya 
itiraz etmeyeceğine yönelik taahhüt talebi, YEDPA açı-
sından bir sorun teşkil etmemektedir. YEDPA sorunun 
kısa sürede çözümlenmesi şartıyla bu taleplere olumlu 
yaklaşmaktadır. YEDPA olarak çözüme katkı sunmaya 
hazırız. 
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YedPa’Ya imar barışı 
müjdesini verdi17

serkan bayram, “Yıllarca yedek parça sektöründe 
çalıştık yedek parça sektörünün ülkemiz açısından
sağladığı istihdam, güven ve YEDPA’daki ticaret hacmi 
gurur kaynağımız olmuştur.

OtO erbaYlar OtO aksesuarında
40 Yıllık tecrübe sunuYOr22

oto Aksesuar alanında nıkEn markasıyla adını 
duyuran oTo ErbAYlAr ürün gamında mevcut ürünleri 
dünya çapında gerçekleşen Automechanika 2018 
organizasyonunda sergiledi.

OtO Yedek Parçasında 
Yenilikçiliğin adı: 
OtO ismail OtOmOtiv

24
ismail şağbankalem, “oto ismail otomotiv 
1977 yılından bu yana otomotiv yedek parça 
sektörüne vermiş olduğu yenilikçi hizmetleri ile 
anılmaktadır. 

OtOmOtiv sektörü 
autOmechanika
istanbul’da buluştu

20
YEDPA Ticaret Merkezinin resmi destekçi ve 
katılımcı olarak yer aldığı fuarda birçok YEDPA
firması ve YEDPA Ticaret Merkezi AuToMEchAnikA 
2018’de yerini aldı.

aYf OtOmOtiv autOmecanika 
2018 de Yeni ürünlerini tanıtı26

ford toptan yedek parça alanında hizmet veren AYf 
otomotiv Automechanika 2018 organizasyonunda 
yeni ürünlerini tanıtı.

YEDPA tAPu sorunu 
imar barışı kanunuYla 
çözülüYor

14
2017 Yılı olağan genel kurul Toplantımız 
Ak Parti Milletvekili Av. serkan bayram, 
Ataşehir kaymakamı zafer karamehme-
toğlu, Ataşehir belediye başkan Yardımcısı 
sadi özata, bilim, sanayi ve Teknoloji il 
Müdürü ümit ünal, komşu kooperatif ve 
sanayi siteleri başkanları, komşu Mahalle 
Muhtarları ve YEDPA ortaklarının yoğun 
katılımıyla gerçekleşti

MAYıs-hAzirAn  2018

İÇİNDEKİLER

Ataşehir / istanbul 
Telefon: 0216 471 00 20 (5 hat) 

faks: 0216 471 13 13 
E-Posta: info@yedpa.com.tr

CTP ve BASKI
creative basım ltd. şti.

litros Yolu 
2.Matbaacılar sitesi
zD1 Topkapı/istnbul
Tel:0212 709 75 25



YedPa-itO işbirliği
sektörün önünü açacak34

YEDPA Yönetim kurulu başkanı salih sami Atılgan 
iTo Meclis başkan Yardımcılığına seçildi.

türkiYe ve dünYa 
Pazarının önde gelen
traktör Parçası 
şirketi: ceYlan

28

Türkiye pazarının lider traktör parça şirketle-
rinden ceylan oto, Türkiye çapında
1.100 perakendeciye, Yurtdışı ihtract pazarın-
da 48 ülkeye yedek parça temin eden firma 
fuarda da boy gösterdi.

akıllı internet uYgulamaları 
ile işiniz akıllansın32

beş yıldan fazla süre YEDPA’da faaliyet gösteren, 
sonrasında Ataşehir brandium’daki ofisinde
çalışmalarına devam eden AWEb Yazılım’ın kurucusu 
hamdi EkMEn ile gelecekteki Web 3.0 ve
akıllı internet uygulamaları üzerine sohbet ettik.

ikinci el OtOmObilde 
fırsat zamanı44

bursa oto galericiler odası başkanı hakan 
Yanık, dolar ve eurodaki artışların ikinci el 
otomobil fiyatlarına henüz yansımadığını belir-
terek, “Döviz yükseldi ama ikinci el piyasası bu 
duruma şu anda gayet temkinli yaklaşmakta. 
ihtiyacı olanların bir an önce araba almalarını 
tavsiye ederiz” dedi.

OtOmOtiv sektörüne
Yeni ötv kOlaYlığı42

otomotiv sektöründe faaliyet gösterenler, üretimde 
kullandıkları radyo, hoparlör ve monitör gibi
malların öTv iadesi için üretim tarihinden itibaren 
bir yıl içinde başvuru yapabilecek. böylece,
yurt içi kullanım ve ihracata dönük otomobil 
üretim maliyetlerinin düşmesi amaçlanıyor.

bOrsadaki OtOmOtiv 
şirketleri gaza bastı46

borsada işlem gören otomotiv şirketlerinin ilk çey-
rekteki toplam satışları, geçen yılın aynı dönemine
göre yüzde 21,5 artışla 16 milyar 386,9 milyon 
liraya ulaştı.

kObi’ler için Yeni 
düzenleme geliYOr47

başbakan Yardımcısı şimşek, kobi’leri alacakla-
rını tahsil edememe riskine karşı koruyacak
alacak sigortasını yaygınlaştırmak amacıyla 
devlet destekli yeni modeli hayata geçirecekle-
rini duyurdu.

Quick Wax, OtOmOtiv 
ve halı temizlik
ürünlerinde devrim 
YaratıYOr

30

Adını Avrupa’ya da duyuran Quıck WAX markasıy-
la ürün gamında ise halı şampuanından
otomotive kadar her türlü temizlik, bakım kim-
yasalı ve makine mevcut ürün gamına sahip Ada 
Plastik, dünya çapında gerçekleşen Automecha-
nika 2018 organizasyonunda farklı ülkelerden ve 
illerden gelen misafirlerini ağırladı.
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YedPa taPu sorunu imar 
barışı kanunuyla çözülüyor

“kat mülkiYeti taPularının 
dağıtılması Yönetim Olarak ana 
hedefimizdir”
Genel kurulda söz alan YEDPA 
Yönetim Kurulu Başkanı Salih Sami 
Atılgan, kat mülkiyeti tapularının dağı-
tılması yönetim olarak ana hedefimiz-
dir. Gerekli tüm çalışmaları yapma 
kararlılığında olduklarını söyledi. 
Salih Atılgan, “YEDPA içindeki günlük 
yaşamın daha fonksiyonel ve daha 
kolay olması için işletme bütçesi kap-
samında her türlü faaliyet değerlen-
dirilmektedir. En ekonomik yöntem-
lerle en yüksek fayda sağlanmasına 
çalışılmıştır. YEDPA Ataşehir ilçesinin 
en büyük ticaret merkezidir. 10 
katlı, 8 Cadde ve 2 Pasaj katı üzerine 
kuruludur. 2 bin 77 işyeri (195 bin 
180 metrekare) ile 138 değişik tip 

işyerleri 2 adet kapalı otoparktan 15 
bin 76 metrekare ana bina toplam ala-
nı 310 bin 676 metrekaredir ve 1450 
ortağı bulunmaktadır. YEDPA Ticaret 
Merkezi içindeki caddelerde kamyon-
ların rahatlıkla her işyerine ulaşabildiği 
çift şeritli asfalt yollar bulunmaktadır.  
Benzer ticaret merkezlerine göre daha 
geniş, rahat, ekonomik ve güvenli bir 
merkezdir. Cami ve külliyesi, sağlık 
birimleri ile toplantı solonu ve sergi 
alanı mevcuttur. YEDPA güvenli bir 
ticaret merkezi olup 920 araç kapa-
siteli otoparka da sahiptir” şeklinde 
konuştu. 

imar iskan çalışmaları
2017 yılında YEDPA’nın tapu iskan 
ve arsa ile ilgi sorunlarının çözümüne 
kavuşturmak için çalışmalara devam 

edildi diyen Salih Atılgan, “Bu kap-
samda Ataşehir Belediyesi, İstanbul 
Büyükşehir Belediyesi, Çevre ve 
Şehircilik Bakanlığı ve önemli oldu-
ğuna inandığımız siyasi partiler, diğer 
kurum ve kuruluşların yöneticileriyle 
YEDPA içinde ve ilgili kurumlarda 
toplantı ve görüşmeler yapıldı. Eksik 
kalan hisselerle ilgili süreç takip edil-
miş, iştirakçi olunan şirketin hisseleri  
YEDPA arsası üzerine mahkeme 
kararı ile geçirilmiştir. Ana binada 
tek hak sahibi YEDPA’dır” ifadelerini 
kullandı.
İştirakçisi oldukları şirketin tüm hisse-
lerinin YEDPA uhdesine aktarıldığını 
açıklayan Atılgan, ”Bu genel kurulda 
alacağımız karar sonrası şirketin YED-
PA ile birleşme işlemleri YEDPA adı 
altında tamamlanmış olacaktır.  YED-

2017 Yılı Olağan Genel Kurul Toplantımız AK Parti Milletvekili Av. Serkan Bayram , Ataşehir 
Kaymakamı  Zafer Karamehmetoğlu , Ataşehir Belediye Başkan Yardımcısı Sadi Özata, Bilim, 

Sanayi ve Teknoloji İl Müdürü Ümit Ünal, Komşu Kooperatif ve Sanayi Siteleri Başkanları, 
Komşu Mahalle Muhtarları ve YEDPA  ortaklarının yoğun katılımıyla gerçekleşti.

GENEL KURUL
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PA 9 NO’lu parsel 5840, 10 NO’lu 
parsel 5841,11 NO’lu parsel 5842 
numarasıyla tapulu arsaları toplam 
128 bin metrekaresi satın alınarak sü-
reç başlatılmıştır. Yer seçimi ve tapu 
onayları Yıldız Teknik Üniversitesi 
tarafından fizibilite raporlarıyla onay-
lanmıştır. İnşaat ruhsatı alan proje 
15.03.1989 tarihinde onaylanmıştır. 
Ana binanın inşaatı 1999 yılında ta-
mamlanmıştır 1995 yılından itibaren 
firmalar YEDPA’da faaliyetlerine 
devam etmektedir. Doluluk oranı 
yüzde 96 seviyesindedir. Dükkanların 
bir kısmı depo durumundadır. 1996 
yılında Üsküdar kadastro mahkeme-
si kararı devamında şuyulandırma 
çalışmaları ve 2003 yılında DOP 

ortak düzenleme alanları kesintileriyle 
ana bina ve arsada YEDPA hisse payı 
39 bin 280 metrekareye düşmüştür.  
45 bin 871 metrekare ipotek borçlusu 
olmuştur” dedi. 

2017 Yılı imar ve taPu ile 
ilgili faaliYetler
Çevre ve Şehircilik Bakanlığı, böl-
gemizde çok kapsamlı çalışmalar 
başlattı diyen Atılgan, “Bu çalışma-
lara Ataşehir Belediyesi, Kentsel 
Dönüşüm Genel Müdürlüğü, Tapu 
kadastro genel müdürlüğü, İstanbul 
Büyükşehir Belediyesi, TBMM Ba-
yındırlık, İmar, Ulaştırma ve Turizm 
Komisyonu katkı sağlamaktadır. 
YEDPA ve üç mahalleyi kapsayan 
şuyulandırma ile ilgili çalışmalar 
tamamlanma aşamasına gelmiştir. 
Ataşehir Belediyesi bölgede eksik 
olan 11 bin 600 metrekare  ipotek 
hissesini tedarik etmeye ve şuyulan-
dırmaya yapılacak itirazları ortadan 
kaldırmaya yönelik çalışmalar yap-
makta. YEDPA’dan eksik hisselerin 
tamamlanmasına yönelik talep edi-
len ipotek hisseleri, YEDPA açısın-
dan bir sorun teşkil etmemekte ve 
elimizde fazla hisse bulunmaktadır.  
Ataşehir Belediyesi’nin, YEDPA’nın 
İstanbul 3. İdare Mahkemesinin 
2005/1496 ve 1497 esas numaralı 
kararları sonucu kazanımları ile ilgili 
şuyulandırmaya itiraz etmeyeceği-
ne yönelik taahhüt talebi, YEDPA 
açısından bir sorun teşkil etmemek-
tedir. YEDPA sorunun kısa sürede 
çözümlenmesi şartıyla bu taleplere 
olumlu yaklaşmaktadır. YEDPA ola-
rak çözüme katkı sunmaya hazırız” 
şeklinde konuştu. 

 Çevre ve Şehircilik 
 Bakanlığı, bölgemizde çok 
kapsamlı çalışmalar başlattı diyen 
atılgan, “Bu çalışmalara ataşehir 
Belediyesi, kentsel Dönüşüm Genel 
müdürlüğü, tapu kadastro genel 
müdürlüğü, istanbul Büyükşehir 
Belediyesi, tBmm Bayındırlık, imar, 
ulaştırma ve turizm komisyonu katkı 
sağlamaktadır. 

“

YedPa Yönetim 
kurulu başkanı 

salih atılgan 

serkan baYram 
PlAkEt
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imar barışı Yasal düzenlemesi
YEDPA’nın sorunun çözümünde Çev-
re ve Şehircilik Bakanlığı ile görüşme-
lerine devam ettiğini aktaran Atılgan, 
“Bakan Bey’inn YEDPA ziyaretinden 
sonra, İstanbul ve Ankara’da konuyla 
ilgili milletvekilleri, müsteşarlar ve 
diğer bakanlık yetkilileri ile görüşme-
lerini devam ettirmiştir. Bu bağlamda 
özellikle Erzincan Milletvekili Serkan 
Bayram’a ilgi ve katkılarından dolayı 
teşekkür ederiz. Nisan 2018 tarihinde 
kamuoyunda “İMAR BARIŞI” olarak 
adlandırılan yasal düzenlemelere 
YEDPA’nın beklentilerine uygun 
görüşler bildirilmiş, düzenlemenin bu 
şekilde meclise sevk edilmesi sağlan-
maya çalışılmıştır. İmar Barışı tapusuz 
ve projesiz binaları kapsamakla 
beraber, bu tarz binalara verilecek 
yapı kayıt belgesi iskan belgesi yerine 
kabul edileceğinden, YEDPA’da ferdi 
mülkiyete geçişin önündeki engelleri 
ortadan kaldıracaktır. Düzenleme-
de yer alan tapu tahsis belgesinin 
alınmasına yönelik tutarlar, tapusuz 
ve kaçak binalar için anlamlı olsa da 
YEDPA gibi tapulu ve ruhsatlı yasal 
mevzuata uygun binalarda bu tutar 
normal iskan bedelinin üzerinde talep 
edilmemelidir. Çalışmalarımız bu 
noktada yoğunlaşmıştır.
İskan alınması sürecinde YEDPA 
olarak ortaya çıkacak bedellerin kar-
şılanmasında, YEDPA ile birleştirece-
ğimiz Asil Alım şirketinin uhdesinde 

bulunan, Gebze bölgesindeki arazile-
rin yeterli olmasını ummaktayız. Aksi 
takdirde ortaklarımızdan destek talep 
edeceğiz. Kat mülkiyeti tapuları-
nın dağıtılması yönetim olarak ana 
hedefimizdir. Gerekli tüm çalışmaları 
yapma kararlılığındayız” dedi. 

Yıllarca mülkiYet sOrunu 
YaşaYan YedPa imar barışı ile 
çözüme kavuşuYOr 
Toplantıda söz alan Ak Parti Erzincan 
Milet vekili Serkan Bayram, yıllarca 
mülkiyet sorunu yaşayan YEDPA’ya 

 Genel kurulda söz alan  
 YeDPa Yönetim kurulu 
Başkanı salih sami atılgan, kat mül-
kiyeti tapularının dağıtılması yönetim 
olarak ana hedefimizdir. Gerekli tüm 
çalışmaları yapma kararlılığında 
olduklarını söyledi. “YeDPa içindeki 
günlük yaşamın daha fonksiyonel 
ve daha kolay olması için işletme 
bütçesi kapsamında her türlü faaliyet 
değerlendirilmektedir. en ekonomik 
yöntemlerle en yüksek fayda sağlan-
masına çalışılmıştır. 

“

GENEL KURUL

 ataşehir 
kaYmakamı zafer 
karamehmetOğlu

ataşehir belediYe 
başkan Yardımcısı 

sadi özata

bilim sanaYi 
bakanı Plaket
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İmar Barışı müjdesini verdi.  Serkan 
Bayram, “Yıllarca yedek parça sektö-
ründe çalıştık yedek parça sektörü-
nün ülkemiz açısından sağladığı is-
tihdam, güven ve YEDPA’daki ticaret 
hacmi gurur kaynağımız olmuştur. 
YEDPA’mız büyüyor, ticaret hacmi-
miz büyüyor, inşallah daha ferah 
günler göreceğiz. Çevre Bakanımızın 
ziyaretleri sonucu sorunu yerinde 
gördü, YEDPA gibi bölgelerimizde 
bulunan yerlerin sorunlarına yönelik 
çözüm önergesini bizzat takip 
ederek meclise sunduk. YEDPA’nın 
sorunlarının yeni çıkacak İmar Barışı 
kanunuyla çözüme kavuşmasını 
temenni ediyorum.  YEDPA’lılara bir 
diğer müjdem YEDPA’nın TEM’e bağ-
lantı yolarının YEDPA’ya bağlanması 
konusunda bizzat takipçisi olacağım. 
İnşallah YEDPA’nın bağlantı yollarını 
da tamamlayacağız YEDPA genel 
kurulunun hayırlara vesile olmasını 
dilerim” açıklamalarında bulundu. 

her zaman sanaYicimizin 
YanındaYız
YEDPA Genel Kurul Toplantısı’na 
katılan Bilim ve Sanayi Bakanlığı 
İl Müdürü Y. Mimar Ümit Ünal, 
her zaman sanayicinin yanında 
olduklarını belirtti.  Ünal, “Ülkemizi 
yüksek teknoloji üssü haline getirme 

hedefimiz doğrultusunda İstanbul’da 
gerçekleştirdiğimiz yoğun ve etkin 
çalışmalar var.  Sanayimizi teknolojiye 
dayalı, yerli ve yüksek katma değerli 

üretimin gerçekleştirilmesi yönünde 
şekillenme hedefiyle durmaksı-
zın çalışıyoruz. Ülkemizi orta gelir 
tuzağından çıkarmak ve cari açığa 
son vermek için ileri teknoloji ağırlıklı 
bir üretim modelini hayata geçirmek 
zorundayız. Sanayimizde yerli, milli 
ve dijital dönüşüm hamlesi başlamış-
tır. Sanayi 4.0 devrimini yakalayıp 
küresel rekabette var olmanın yolu, 
yerli ve milli üretimi teşvik etmekten, 
Ar-Ge çalışmalarından, yenilikçilikten 
ve marka oluşturmaktan geçmek-
tedir. Bu konuda Bakanlığımız ve İl 
Müdürlüğümüz olarak sanayicimizin 
her zaman yanındayız” dedi.

ak Parti milletvekili 
av.serkan baYram 

 YeDPa’nın sorunun 
 çözümünde Çevre ve Şehircilik 
Bakanlığı ile görüşmelerine devam 
ettiğini aktaran atılgan, “Bakan Bey’inn 
YeDPa ziyaretinden sonra, istanbul ve 
ankara’da konuyla ilgili milletvekilleri, 
müsteşarlar ve diğer bakanlık yetkilileri 
ile görüşmelerini devam ettirmiştir. Bu 
bağlamda özellikle erzincan milletvekili 
serkan Bayram’a ilgi ve katkılarından 
dolayı teşekkür ederiz

“
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Bakan Canikli’den 
İmar barışı’na İndİrİm sözü

milli Savunma Bakanı Nurettin 
Canikli, Türkiye’nin büyük 
ticaret merkezlerinden biri 

olan, YEDPA Ticaret Merkezi esnaf-
larını ziyaret etti. Esnaf ile tek tek 
sohbet eden Canikli, samimi sohbeti 
ile esnaftan tam destek aldı. Berabe-
rindeki heyet ile esnafın taleplerini 
dinlerken, soruları yanıtladı. YEDPA 
Ticaret Merkezi Yönetim Kurulu 

Başkanı Salih Sami Atılgan ve YEDPA 
esnafları , “ İmar Barışı’nda gelecek 
olan ödemeler bu esnafın belini bü-
ker. Küçük esnaf buraya yatırdığı para 
ile varlığını sonuna kadar kullanmıştır” 
dedi. İmar affı için çıkan ve ödenmesi 
gereken bedellerin çok yüksek oldu-
ğunu söyleyen Salih Atılgan, Bakan 
Nurettin Canikli’den İmar Affı indirim 

sözü aldı. Bakan Canikli, bu konu-
da esnafa kolaylık getireceklerini, 
kanunların müsaade etmesi halinde 
YEDPA için indirimler yapılabilece-
ğini ve mutlaka takipçisi olacağının 
sözünü verdi. Esnaf ziyaretinden 
sonra YEDPA Aş Evi’ni ziyaret eden 
Bakan Canikli, daha sonra vatandaş 
ve esnafların ilgisi eşliğinde ayrıldı.

Bakan Canikli’den İmar Barışı kapsamında gerçekleşecek uygulamalar neticesinde ortaya 
çıkacak masraflar için kolaylık sağlamak amacıyla esnafa İmar Affı konusunda yardımcı 

olacaklarının sözünü verdi. 

yEDpA hABER
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chP’li kabOğlu 
yEdPa Esnaflarını z İyarEt Ettİ

cumhuriyet Halk Partisi 
Milletvekili Prof. Dr. İbrahim 
Kaboğlu, YEDPA esnaflarını 

ziyaret ederek esnafın sorunlarını 
dinledi ve bölgede ve YEDPA’da 
yaşanan sorunların farkında olduk-
larını, bunun için çalışacaklarını 
ifade etti. 
Ataşehir Belediyesi’ni de yöneten 
ilçede etkili olan Cumhuriyet Halk 
Partisi’nin,  Milletvekili Prof. Dr. 
İbrahim Kaboğlu YEDPA Ticaret 
Merkezi Esnaflarını seçim sürecin-
de ziyaret etti ve sorunlarını dinle-
di. Bölgede ve YEDPA’Da yaşanan 
sorunları bildiklerini kaydeden 
Kaboğlu, esnafın yıllardır mülkiyet 
sorunu yaşadığını ve bu sorunun 
çözümü için CHP olarak ellerinden 
geleni yapacaklarını ifade etti. 

YEDPA Yönetim Kurulu Başkanı Sa-
lih Sami Atılgan ve esnafları ziyaret 
eden CHP Milletvekili Kaboğlu ile 
seçimler hakkında esnaflarla sami-
mi sohbetler yaptı.

Ziyarete Cumhuriyet Halk Par-
tisi Milletvekili İbrahim Kaboğlu 
ve beraberin de gelen,  Ataşehir 
Belediye Başkan Yardımcısı olarak 
atanan Sadi Özata da yer aldı. 
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hABER

lider trafik‘ten k Belgesi 
almak İstEyEnlErE özEl çözümlEr

21 yıllık meslek deneyimi ve 
sektörel deneyimi ile kurum-
sal firmalarının trafik mü-

şavirliği çözümlerinde ilk tercihi 
olan Lider Trafik Müşavirliği “K 
Belgesi” almak isteyenlere özel 
çözümler sunmakta olan Lider 
Trafik Müşavirliği Yönetim Kurulu 
Başkanı Sayın Halis GÖRKEN ile 
kısa bir sohbet gerçekleştirdik ve K 
Belgesi’ ni sorduk. Tüm hizmetleri-
ni bir kahve sohbeti sırasında, tam 
donanımlı ve hızlı işlem gerçek-
leştirmeye müsait ofis merkezinde 
gerçekleştiren Lider Trafik sizleri 
de bir kahve içmeye ve ihtiyaçları-
nıza yönelik çözümleri dinlemeye 
bekliyor. Doğru zamanda doğru 
hizmet politikası ile hizmet sunan 
Halis GÖRKEN yönetiminde ki 
‘Lider Trafik Müşavirliği’ K Belgesi 
sınıfları başta olmak üzere, SRC 
belgesi, ODY ve UDY belgesi, plaka 
işlemleri, hasar değer kaybı tazmini 
işlemleri, hurda araç alım ve satım 
işlemleri, araç ruhsat işlemleri ve 
onlarca farklı çözüm odaklı hizmet 
ile size hizmet sunmaya hazır. 

- k belgesi nedir? 
K Belgesi; Ulaştırma Bakanlığı’ nca 
düzenlenen 10 Temmuz 2003 tarih 
ve 4925 sayılı “Karayolu Taşıma 
Kanunu” yürürlüğe girmiş olup, 25 
Şubat 2004 tarih ve 25384 sayılı 
Resmi Gazete’ de yayınlanan Kara-
yolu Taşıma Yönetmeliği Değişik-
likleri ve ilgili Uygulama Talimatı 
gereği karayolu taşıma faaliyetleri 
AB müktesebatına uygun olarak 
düzenlenmiştir.
Bununla birlikte 4925 Sayılı Karayo-
lu Taşıma Kanunu, taşıma düzenini 
ve güvenliği sağlamak, taşımacılık 
ile iştigal eden tüm kurum ve kuru-
luşların haklarını, sorumluluklarını 
belirlemek karayolları taşımacılığını 
diğer taşıma sistemleri ile birbir-
lerini tamamlayıcı olarak hizmet 

vermesini, denetimini ve mevcut 
imkanları daha yararlı şekilde kullan-
masını sağlamak amacı ile getirilen 
düzenlemeler çerçevesinde gerekli 
olan belgedir.

- k belgesi sınıfları nelerdir ve 
kim hangi sınıf belge almalıdır? 
K belgesini ruhsatlarında araç cinsi; 
kamyonet, kamyon, çekici, römork, 
yarı römork olan araç sahipleri al-
mak zorundadır. K belgesi lisansları 
3 farklı sınıfta toplanmıştır. 
k1 Yetki belgesi ; Ticari amaçla eşya 
taşımacılığı yapacaklara verilir. Şir-
ketler için 75 ton taşıma kapasitesi 
şahıslar için 25 ton kapasite şartı 
uygulanmaktadır. K1* (il içi ) Ticari 
amaçla il içinde kamyonetlerle yapı-
lan taşımalar için gereklidir. 
k2 Yetki belgesi ; Sadece kendi esas 
iştigal konusu ile ilgili eşya taşıma-
cılığı yapacak ve ticari taşımacılık 
yapmayacaklara verilir. K2* (3,5 
ton altı araçlar) :Sadece kendi esas 
iştigal konusu ile ilgili kamyonetler-
le eşya taşımacılığı yapacak ve ticari 
taşımacılık yapmayacaklara verilir.
k3 Yetki belgesi ; Ticari amaçla ev 
ve büro eşyası taşımacılığı yapacak-
lara verilir.

- k belgesi maliYetleri ne kadar? 
Bu alınacak k belge sınıfına, belgeyi 
alacak firma ya da şahısa ya da 
araca göre değişiklik göstermekte. 
En uygun fiyat ve ödeme seçenek-
leri için okuyucularınız bizimle 
iletişim kurarlarsa eğer, kendilerine 

en iyi çözümü sunacağımıza emin 
olabilirsiniz.

 -k belegesinde cezai işlemler 
hakkında bilgi verebilir misiniz?
 K belgesi alma zorunluluğu olup, 
belgeyi hiç almamış şahıs ve 
şirketlere, K belgesi mevcut olup 
her bir araçta taşınması gereken 
ve taşıt kartını araçta bulundurul-
mayanlara, K belgesi mevcut olup, 
araçlarını K belgesine ekletmeyen-
lere cezai işlem uygulanır.

- lider trafik Olarak k belge 
ihtiYacı Olanlara ne gibi 
hizmetler sunuYOrsunuz?
Belge çıkarma işlemleri, devir 
işlemleri, kayıp evrak işlemleri, kı-
sacası K belgesi adına tüm işlemler 
kurumumuzca yapılmaktadır. 
Sizler de Lider Trafik Müşavirliği’ne 
ulaşmak, hizmetler ve kampanya-
lar hakkında bilgi almak ya da K 
belgesi almak için firmanın www.
lidertrafik.com.tr web adresini 
ziyaret edebilir ya da firmanın 0216 
415 52 42 nolu müşteri hizmetleri 
hattını arayabilirsiniz. 
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AUTOMEChANİKA 2018

otomotiv sektörü 
AutomechAnikA istAnbul’dA buluştu 

türkiye ekonomisinin son 
12 yıldır ihracat şampiyonu 
olan otomotiv endüstrisinin 

yıldızları, 5-8 Nisan 2018 tarihleri 
arasında İstanbul TÜYAP’ta bu-
luştu. Frankfurt ve Shanghai’dan 
sonra otomotiv endüstrisinin en 
büyük 3. fuarı olan Automecha-
nika Istanbul, dünyanın dört bir 
yanından gelen otomotiv endüstri-
si profesyonellerini Türkiye’de bir 
araya geldi.
2017 yılını 28,5 milyar dolar ihra-
catla kapatarak ihracat şampiyonu 
olan Türk otomotiv endüstrisi, 
sektörün en büyük buluşma 
platformu Automechanika İstanbul 
fuarında buluştu. 2018 yılında 
yeni modeller, fabrika moderni-
zasyonu ve hatların iyileşmesi için 
1 milyar dolarlık yatırım yapmaya 
hazırlanan sektör, yeni ürünleri-
ni otomotiv endüstrisinin öncü 
fuarı Automechanika Istanbul’da 
sergilediler.
Geçtiğimiz yıl toplam otomotiv 
üretiminde yaşanan yüzde 13’lük 
artışla birlikte ihracatın arttığına 
ve Türk otomotiv sektörünün 
önemli bir dış ticaret fazlası verdi-
ğine dikkat çeken Hannover Fairs 
Türkiye Genel Müdürü Alexander 
Kühnel şunları söyledi:
“Otomotiv sektörü sağladığı 
yüksek istihdam oranı ve yüksek 
büyüme hızıyla Türkiye ekonomisi 
için kritik bir öneme sahip. Üreti-
minin yüzde 80’ini ihraç eden sek-
tör, yakın zamanda yerli otomobil 
üretmeye hazırlanıyor. Uluslara-
rası rekabette güçlü bir platform 
sunmanın gururunu yaşadığımız 
Türk otomotiv sektörünün bu 
atılımını çok olumlu buluyoruz ve 

otomotiv sektörünün tüm bileşen-
lerini Türkiye’nin lider otomotiv 
endüstrisi fuarı Automechanika 
Istanbul’da ağırlamaktan mutluluk 
duyduk.”
Automechanika Istanbul’da geçtiği-
miz yıl toplam bin 200’ün üzerin-
de katılımcının dünyanın dört bir 
köşesinden gelen 44 bin ziyaretçi 
ile buluştuğunu belirten Messe 
Frankfurt Türkiye Genel Müdürü 
Tayfun Yardım ise şunları belirtti:
“Ulusal ve uluslararası tüm oto-
motiv üretim ve onarım profes-

yonellerini bir araya getirdiğimiz 
Automechanika Istanbul, Türkiye 
ekonomisinin asıl yıldızı olan 
KOBİ’ler için de pazara giriş 
konusunda önemli bir fırsat. 
Avrupa, Ortadoğu, Kuzey Afrika 
ve CIS ülkeleri başta olmak üzere, 
çok sayıda ülkeden katılımcı 
ve ziyaretçiyi burada ağırladık. 
Dünyanın dört bir yanında 14 fuar 
gerçekleştiren Automechanika 
markasının gücüyle, Türk otomo-
tiv endüstrisine değer katmaya 
devam edeceğiz.”

OtOmOtive dair her şeY 
bu fuardaYdı
Tüm Otomotiv ve yan sektör-
lerinin derneklerinin de destek 
verdiği Automechanika Istanbul, 
yedek parça ve sistemlerin yanı 
sıra birbirinden farklı ürün grup-
ları için oluşturduğu özel sergi 

YEDPA Ticaret Merkezinin resmi destekçi ve katılımcı olarak yer aldığı fuarda birçok 
YEDPA firması ve YEDPA Ticaret Merkezi AUTOMECHANİKA 2018’de yerini aldı.

 “otomotiv sektörü 
 sağladığı   yüksek istihdam 
oranı ve yüksek büyüme hızıyla türkiye 
ekonomisi için kritik bir öneme sahip. 
Üretiminin yüzde 80’ini ihraç eden 
sektör, yakın zamanda yerli otomobil 
üretmeye hazırlanıyor.

“
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alanlarıyla otomotive dair her 
şeyi tek bir çatı altında bir araya 
getirdi. Bakım ve onarım, madeni 
yağ, akü, araç yıkama ve yenile-
me, aksesuar ve tuning ve reifen 
eş zamanlı fuar kapsamında lastik 
ve jant ürün grupları sergilenen 
ürünler arasında yer aldı. 
Geçtiğimiz yıl ilk kez düzenlenen 
E-Mobility ve Geleceğin Tekno-
lojileri Alanı bu yıl da mobilite ve 
geleceğin teknolojileri konusunda 
son teknoloji konsept ve ürünlerin 
sergilendiği bir buluşma nokta-
sı oldu. Otomotiv ana sanayi, 
tedarikçiler ve yeni girişimciler bu 
alanda alternatif sürüş sistemle-
ri, otonom sürüş, geleceğin filo 
yönetimi, akıllı şarj istasyonları, 
data yönetimi ve alternatif yakıt 
teknolojileri konusundaki çalışma-
larını sergilediler.
Automechanika Istanbul’da ayrıca 
Ekonomi Bakanlığı ve Uludağ 
Otomotiv Endüstrisi İhracatçıla-
rı Birliği desteğiyle Alım Heyeti 
Programı düzenlendi. Program 
kapsamında Avrupa, Ortadoğu ve 
Afrika bölgesi başta olmak üzere 

dünyanın birçok ülkesinde satın 
almacı heyetler fuarda ağılanır-
ken, katılımcı firmalar uluslararası 

alıcılarla bir araya gelerek ve yeni 
iş anlaşmaları sağlama fırsatı elde 
ettiler.
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oto erBaYlar oto aksesuarında 
40 yıllık tecrübe sunuyor

oto Aksesuar alanında NIKEN 
markasıyla adını duyuran OTO 
ERBAYLAR ürün gamında mev-

cut ürünleri dünya çapında gerçekle-
şen Automechanika 2018 organizas-
yonunda sergiledi. Firma hakkında 
bilgi veren Oto Erbaylar Satış Müdürü 
Melikşah Bayram, 40 yılık bilgi bi-
rikimi ve tecrübeyi müşterilerinin 
hizmetine sunduklarını belirti. 
Melikşah Bayram,  “Geniş ürün yelpa-
zemiz ve yüksek stok kapasitemizle 
ile müşterilerimize hızlı sevkiyat ve ra-
hat seçim imkanı sunuyoruz. Sadece 
Türkiye’de değil dünya oto aksesuar 
pazarını yakından takip ediyor sektö-
rün ihtiyaçlarını hızla ürün yelpazemiz 
içine dahil ediyor. Tüm dünya üze-
rinde en iyi fabrikalarla uzun yıllara 
dayanan iş birliklerimiz sayesinde 
ürünleri en iyi fiyatlarla sunuyoruz.
Oto Erbaylar olarak, 1978’den bugü-
ne 40 yılık bilgi birikimi ve tecrübe-

mizle oto yedek parça sektöründe 
5000’in üzerinde ürün çeşidi, 50 
ana kategori, 800 iş ortağı 25 ülkede 
temsilcilikler ile hizmet vermekteyiz. 
Profesyonel satış personellerimizle, 
Türkiye genelinde 800’ün üzerinde 
müşterimizle iş birliğimizi yürütüyo-
ruz. Periyodik olarak müşteri ziyaret-
lerini gerçekleştiriyor, müşterilerin 
taleplerini analiz ediyor ve yeni ürün 

tanıtımları yaparak güncel siparişleri-
ni topluyoruz.
Tecrübeli Dış Ticaret personel kad-
romuzla, özel olarak talep ettiğiniz 
ürünler için sizlere fiyat, pazar, ve 
kalite araştırması yapıyoruz. Dün-
yanın birçok noktasından siz değerli 
müşterilerimize OTO ERBAYLAR 
kalitesinde ithalat hizmeti sunuyoruz.
Yerli ve Yabancı pazarda uzun yıllar-
dır anlaşmalı olduğumuz üreticilerle; 
en iyi kalitede ürünler imal ettiriyor 
dünyanın 25 ülkesine ihraç ediyoruz. 
Geniş ürün yelpazemiz, rekabetli fi-
yatlarımız, hazır stok ve hızlı sevkiyat 
avantajımız firmamızı Global Sektör 
‘de bir adım öne çıkarıyor. Deneyimli 
kadromuz, yakın ilişkileri sayesinde 
dünyanın her noktasındaki müş-
terilerimizi yeniliklerden haberdar 
ediyor, Oto Aksesuar sektöründeki 
tüm gelişmeleri yakından takip etme 
fırsatı sunuyor” dedi.

AUTOMEChANİKA 2018
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oto Yedek Parçasında Yenilikçiliğin adı: 
oto ismAil otomotiv

Sektörün lider firmalarından Oto İsmail Otomotiv, önceki senelerde olduğu gibi, bu sene de 
Bankosan markasıyla Automechanika 2018 fuarında yer aldı. Automechanika fuarında firma ve 

sektör değerlendirmelerinde bulunan Oto İsmail kurucularından İsmail Şağbankalem; hedeflerinin; 
müşterilerimizin beklentilerinin de ötesine geçerek, en iyi olmak olduğunu belirtti.

ismail Şağbankalem, “Oto 
İsmail Otomotiv 1977 yılından 
bu yana otomotiv yedek parça 

sektörüne vermiş olduğu yenilikçi 
hizmetleri ile anılmaktadır. 41 

yıldır göstermiş olduğumuz uzun 
soluklu başarı öykümüz; müşte-
rilerimizin firmamıza duyduğu 
güvenden gelmektedir. Firmamız 
müşterileriyle beraber yürüyen, 

kaliteyi ön planda tutan, yenilik-
leri takip eden, yaptığı her işte 
müşterilerinin beklentilerinin de 
ötesine geçerek, en iyi olmak ve 
gelecek nesillerin de bizlerle aynı 

AUTOMEChANİKA 2018
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çizgide ilerlemesini sağlamaktır” 
şeklinde konuştu. 
Automechanika gibi fuarlar 
müşterilerimizle buluşmamızı, 
sektörle iç içe olmamızı ve yeni-
likleri görmemizi sağlıyor diyen 
İsmail Şağbankalem, “Amacımız 
bayilerimizi, tedarikçilerimizi, 
çalışanlarımızı her zaman mem-
nun edebilen ve onların ihti-
yaçlarını giderebilen, sektörün 
lideri bir otomotiv yedek parça 
şirketi olmaktır. Firmamızın 
amacı, müşterimizin ihtiyaç ve 
beklentilerini en doğru şekil-
de anlayarak, onlara alternatif 
dağıtım kanalları ile beraber, 
kaliteli ürünleri en uygun fiyatla 

ulaştırmaktır. Her zaman etkin-
liğimizi, arzumuzu ve heyeca-
nımızı yitirmeden sektöre olan 
katkımızı artıracağız.
Firmamız kurulduğu yıldan bu 
yana müşteri odaklı çalışması so-
nucu ithal ve yerli araçların yedek 
parça tedarikinde Türkiye’deki 
en büyük firmalardan biri haline 
gelmiştir. 
Oto İsmail Otomotiv Türkiye’de-
ki tüketicilerin doğru ve uygun 
fiyata, araçları için yedek parça 
tedariki yapabilmelerini ilke 
edinmiştir. Bunun için de pazara 
yeni girmiş ve Türkiye’de satışı 
bulunan binek ve ticari araçların 

yan sanayi ve orijinal ürünlerin 
stokunda bulundurarak müşteri-
lerine çeşitlilik sağlamaktadır. 
Avrupa’nın en büyük yedek parça 
organizasyonlarından biri olan 
Auto Distribution International’ın 
(AD) Türkiye’deki kolu, Ekol 
Otomotiv’in kurucu ortağı olan 
Oto İsmail Otomotiv, uluslara-
rası deneyimlerini de Türkiye’ye 
adapte etmektedir. 
Ayrıca dijital çağın getirdiği yeni-
likleri yakından takip ederek, bu 
alandaki gelişmeleri ve yenilikleri 
her geçen gün bünyesine katma-
ya devam etmektedir. 
Oto İsmail Otomotiv, 2006 yılın-
dan bu yana geliştirmeye devam 
ettiği ve 2017 yılı ortalarında 
da son versiyonu, yeni ara yüzü 
ve birçok avantajı bünyesinde 
bulunduran B2B (Business to bu-
siness) uygulamasını da müşteri-
lerinin hizmetine sunmuştur.
Ayrıca İstanbul merkezimizde 
yer alan Call Center departmanı 
ile de müşterilerimizin isteklerini 
günün her saati karşılamaktayız” 
dedi.

 oto ismail otomotiv 
 türkiye’deki tüketicilerin 
doğru ve uygun fiyata, araçları için 
yedek parça tedariki yapabilmelerini 
ilke edinmiştir. Bunun için de pazara 
yeni girmiş ve türkiye’de satışı bulunan 
binek ve ticari araçların yan sanayi ve 
orijinal ürünlerin stokunda bulundurarak 
müşterilerine çeşitlilik sağlamaktadır. 

“



28
temmuz - ağustos     

aYf otomotiv automeCanika 
2018 de yeni ürünlerini tAnıttı 

AYF Otomotiv hakkında bilgi 
veren Genel Müdür Faruk 
Aykan, 20 yıllık peraken-

de tecrübesiyle otomotiv yedek 
parça sektöründe YEDPA Ticaret 
Merkezi’nde faaliyetine  devam 
ettiklerini söyledi.  
Faruk Aykan “1997 yılından bu 
yana otomotiv sektöründe gelişen 
teknoloji ile beraber firmamız 
B2B sistemine geçmiş olup, daha 
kurumsal bir yapıda müşterilerine 
hizmet sunmaktadır. Yeni yerimiz-
de bütün ürünlerimizi aynı çatı 
altında birleştirerek müşteri mem-
nuniyetine özen göstermekteyiz.
AYF otomotiv olarak satış poli-
tikamız, FORD MOTORCRAFT 
ORJİNAL ürünleri ithal etmekteyiz, 
eşdeğer ürünlerde ise imalatçı 
firmalardan temin edip müşterileri-
mize sunmaktayız. Başlıca mar-
kalarımız; ARMAS, BERU, CABU, 
ÇERKEZ, DAYCO, DE GA, DOLZ, 

ECEM, FAE, FTE, GLOBAL, GMB, 
GÜLLAS, MENSAN, ÖZ-İŞ, ROYAL, 
SİLBAK, TEKLAS, TURKAS, ÜÇ YIL-
DIZ gibi sektöre hakim firmaların-
dan oluşmaktadır. Bunların yanında 
kendi markamız olan AYF ile fason 
üretim yapmaktayız. Otomotiv 
sanayi ve yedek parça sektörü 
son yıllarda büyük ivme kazanmış 
olup ülkemizin ihracatına önemli 
kazanımlar sağlamıştır” şeklinde 
konuştu.
Her sektörün olduğu gibi kendi 
sektörlerinde de önemli sorunla-
rın olduğunu vurgulayan Aykan, 
“Otomotiv sektörüne üretim yapan 

imalatçı firmalar, Çin menşeli 
ürünler karşısında rekabette zor-
lanmaktadır. İş gücü maliyetlerinin 
yüksek oluşu ve enerji maliyetleri-
nin üretim sürecine katkısının fazla 
olması rekabette bir takım sıkıntı-
lara sebep olmaktadır.
Sektörümüzde dışa bağımlı 
enerjinin yeni enerji yatırımlarıyla 
azaltılması otomotiv ve imalat 
sektörümüze olumlu yansıyacaktır. 
Piyasalarımızda döviz kurlarının 
inişli çıkışlı bir ivme göstermesi, 
üretim maliyetlerini belirlemede ve 
istikrarlı fiyat politikası oluşturul-
masına izin vermemekte olup bu 
da satışlarımızı olumsuz etkile-
mektedir.
Yerli araç üretiminde belli bir 
noktaya gelinmiş olup gelecek 
birkaç yıl içerisinde kendi aracımı-
zı üretip ihraç ederek cari açığımızı 
azaltabiliriz. İkinci el araçların 
sigorta maliyetleri de yüksek olup 
bu konuda gerekli düzeltmelerin 
yapılması otomotiv ve yedek parça 
sektörüne kazanım sağlayacaktır. 
İlgili bakanlık bu konuda çalışma-
ları belli bir noktaya kadar getirmiş 
olup bu konuda daha hızlı hareket 
edilmesi sektörümüz ve ülkemiz 
açısından önemlidir” ifadesinde 
bulundu.

Ford toptan yedek parça alanında hizmet veren AYF otomotiv Automechanika 
2018 organizasyonunda yeni ürünlerini tanıtı. 

 aYF otomotiv olarak satış  
 politikamız, ForD motorc-
raFt orJinaL ürünleri ithal etmek-
teyiz, eşdeğer ürünlerde ise imalatçı 
firmalardan temin edip müşterilerimi-
ze sunmaktayız. 

“

AUTOMEChANİKA 2018
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türkiYe ve dünYa Pazarının önde gelen 
trAktör pArçAsı şirketi: ceylAn

türkiye pazarının lider traktör parça şir-
ketlerinden Ceylan Oto, Türkiye çapında 
1.100 perakendeciye, Yurtdışı ihtract paza-

rında 48 ülkeye yedek parça temin eden firma 
fuarda da boy gösterdi.  
1971 yılından bu yana başta Massey Ferguson 
olmak üzere, Ford, Fiat, New Holland, John 
Deere, Case International, Leyland, Steyr Trak-
törlerinin yedek parçaları ile Perkins Engine ye-
dek parçalarının toptan satıcılığını ve ihracatını 
yapmakta.  Ceylan Oto aynı zamanda Türkiye 
ve dünya pazarının lider traktör parça şirketle-
rinden biri.
Stoklarında 15.000 çeşide yakın parça bulun-
durmakla birlikte, 65.000 parça numarası takip 
edilmekte, 9000 metrekare kapalı alanda stok 
tutarak hizmet vermekte.
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QuıCk Wax, otomotiv ve halı temizlik 
ürünlerinde devrim yArAtıyor

Adını Avrupa’ya da duyuran QUICK WAX markasıyla ürün gamında ise halı şampuanından 
otomotive kadar her türlü temizlik, bakım kimyasalı ve makine mevcut ürün gamına sahip Ada 
Plastik, dünya çapında gerçekleşen Automechanika 2018 organizasyonunda farklı ülkelerden 

ve illerden gelen misafirlerini ağırladı.

sürekli yenilik sunan QUICK 
WAX markasının leke sökü-
cü ürünleri, bırakın halının 

üzerinden kiri almayı, demirin 
üstünden pası, araçta reklam 
folyosunun tutkallarına dek yok 
ediyor. QUICK WAX 7 yıldan beri 
fırtına gibi eserek 81 ile ulaşmayı 
başardı.
Bursa Osmangazi’deki kuruluşları 
hakkında bilgi veren Genel Müdür 
Melih Çetin, Türkiye, Rusya İsrail 
ve İran pazarında da uzunca süre 
faaliyette bulunduğunu, 2000 
yılında kendi Plastik ve ambalaj 
alanında kendiişlerini kurduğu-
nu belirti. 2003’e kadar hızlı bir 
ivmeyle büyüdüklerini aktaran Çe-
tin, 2010 yılında otomotiv ve halı 
temizlik ürünleri, makinaları ve 
teknik servis hizmetini bünyemize 
kattık, dedi.
Ada Plastik, aylık 300 ton kapasite-
li makine parkurunun yüzde 95’ini 
kendisi üretiyor. Önceliği Ar-Ge 
çalışmalarına veren firma, hem 

kendisini geliştiriyor hem de imalat 
yelpazesini genişletiyor. Böylece 
tüketici memnuniyeti nezdinde üst 
sıralardaki yerinden inmek istemi-
yor. İş ortakları arasında ağırlıklı 
olarak Car Care oto bakım, yıkama, 
parlatma ile halı yıkama mater-
yalleri ve ekipmanları kullanan iş 

yeri sahipleri bulunuyor. Devlet 
daireleri, kurumsal fabrikalar ve 
hastanelerinde tedarikini yapıyor.
Melih Çetin, “ QUICK WAX mar-
kasıyla 7 yıllık sıkı bir çalışmayla 
piyasaya hakim olundu. 10’nu 
aşkın ve her geçen gün sayısı artan 
illerde bayilikler açıldı. Türkiye’nin 
81 iline sevkiyatlar gerçekleştirildi. 
3 Avrupa ve 2 Balkan ülkesinde ku-
rumun adı en iyi şekilde duyurul-
du, ana hedef, temsilcilik sayısının 
25’e yükseltilmesi” dedi.
Melih Çetin, tercih edilme sebep-
lerine şöyle açıklık getiriyor, “Nite-
likli ürünleri yakaladıkça ve bunları 
değerli müşterilerimize sundukça 
güven kendiliğinden oluşuyor. 
Kaliteyi ise onların tavsiyeleriyle 
ve öneriyle elde ediyoruz. Ben 
bugünlere önce alaylı, sonrasında 
mektepli olarak geldim, buda bize 
hitap ettiğimiz kesimin ne istedi-
ğini algılama yetkisi verdi. Tüm 
personelimiz bu terbiye içerisinde” 
dedi.

AUTOMEChANİKA 2018
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akıllı internet uYgulamaları ile 
işiniZ AkıllAnsın 

Beş yıldan fazla süre YEDPA’da faaliyet gösteren, sonrasında Ataşehir Brandium’daki ofisinde
çalışmalarına devam eden AWEB Yazılım’ın kurucusu Hamdi EKMEN ile gelecekteki Web 3.0 ve

akıllı internet uygulamaları üzerine sohbet ettik.

AWEB Yazılım olarak 2007 yılından 
beri %100 yerli ve geliştirilebilir 
yazılım altyapıları üretmekteyiz. İlk 

olarak yönetim panelli web siteleri için 
kendi sistemimizi geliştirdikten sonra, 
B2B / B2C mantığı ile çalışabilen kendi 
e-ticaret yazılımımızı ürettik. İlerleyen 
süreçte yurtiçi ve yurt dışında pek çok 
kuruluşun işlerini “akıllı” bir şekilde 
yürütebildikleri web tabanlı iş yönetim 
yazılımlarını hayata geçirdik. Şu anda bir 
çok kurumsal firma bu altyapılarımızı 
kullanarak internet üzerinden işlerini 
hızlandırmakta ve yüz binlerce müşteri 
ile temas kurmaktadır. Ayrıca AWEB 
CRM (Müşteri İlişkileri Yönetimi), 
AWEB ERP (Entegre Üretim Yönetimi) 
ve AWEB OMS (Organizasyon Yönetim 
Sistemi) gibi web tabanlı kiralık yazılım-
larımız ile her türlü kurum ve kuruluşa 
hizmet vermekteyiz.

sıte mObY PrOjesi YaYında
2018 yılının başında AR-GE sürecine
girdiğimiz ve barındırdığı Web 3.0
teknolojisi ile birlikte site kurulumunu 
oldukça kolaylaştıracak bir sistem olan 
SITE MOBY projemizin lansmanını bu 
ay yapıyoruz. Bu teknoloji sayesinde, 
sadece firma adınızı ve sektörünüzü 
seçerek web sitenizi 5 dakika içinde 
oluşturabiliyorsunuz.

akıllı telefOnla site kurun
Web sitesi kurulumu için çoğu sistem 
bir bilgisayara ihtiyaç duyar. Yöne-
tim paneli çok karmaşık olduğu için 

telefonunuzdan yönetemezsiniz. Tüm 
arayüzü ve yönetim paneli yeni baştan 
mobil uyumlu olarak tasarlanan SITE 
MOBY ile bu sorunu ortadan kaldırıyo-
ruz. Her türlü akıllı telefondan girerek 
sitenizi kolayca oluşturabilir ve sorun-
suzca yönetebilirsiniz.

YaPaY zeka Web sitenizi tasarlasın
Sistemdeki yapay zeka, sektörünüze
ve fi rma adınıza bakarak size en
uygun alan adını (domain) seçiyor,
tescilini yapıyor, sitenizi oluşturuyor
ve benzersiz yazılarınızı hazırlayarak
sitenize yerleştiriyor. Ayrıca telif hakkı 
bulunmayan özel görselleri de yine site-
nizin renk uyumuna göre yerleştirerek 
sitenizi tasarlıyor. Siteniz %100 mobil 
uyumlu olarak tüm cihazlarda düzgün 
bir şekilde görüntüleniyor.

kendi kendini YenileYen siteler
Web sitelerindeki en büyük sorunlardan 
biri de içerik güncellemeleridir. Çoğu-
muz web sitesini kurduktan  sonra üze-
rinde değişiklik yapmaya pek vakit bula-
mayız. İşte AWEB CMS adını verdiğimiz 
kendi kendini güncelleyen web siteleri 
burada devreye giriyor.  Sosyal medya 
hesaplarınızda ya da sektörel haberlerde 
yakaladığı yenilikleri web sitenize otoma-
tik ekleyerek güncel tutuyor.

uYgun fiYatlar, kaPanma YOk
Web sitenizin yıllık yenilemesini unuttu-
ğunuzda tekrar yenilemek için çok zor bir 
sürece girersiniz. Bu süreci takip edemedi-
ğiniz için de çoğunlukla siteniz kapanır ve 
bir kaç gün kapalı kalabilir. SITE MOBY‘de
ise siteniz asla kapanmaz! Aylık ya da yıl-
lık bazda yenilemeniz sistem tarafından 
otomatik olarak yapılır. Eğer alan adınızı 
da SITE MOBY üzerinden tescil ettiyseniz 
onu da otomatik olarak yeniler.

geleceğin teknOlOjisi burada
Gelecekte bir çok uygulama ve hizmet 
için kullanılacak Web 3.0 teknolojisine bu-
günden yatırım yaparak, ülkemizde hızlı 
ve güvenli e-dönüşüm sürecini başlatmış 
olduk. Artık web sitesi olmayan gerçek
ya da tüzel kişilik kalmayacağını ve inter-
net üzerinden çok daha sorunsuz ve sü-
rekli yayın yapılabileceğini düşünüyoruz.

YedPa’Ya özel indirimler
SITE MOBY ile kendi kişisel web sitenizi
ya da işinize ait bir internet sitesini anında 
kurabilirsiniz. Akıllı telefonunuzdan aşağı-
daki QR kodunu okutarak ya da internet
adresimize girerek dört adımda sitenizi 
yayınlayabilirsiniz. Ayrıca Yedpa’ya özel 
olarak 31 Aralık 2018 tarihine kadar ge-
çerli olan 50 TL İNDİRİM için aşağıdaki 
kodu siparişlerinizde kullanabilirsiniz.

indirim kodunu kullanmak için; sitenizi oluştururken 
4. adımdaki ödeme sayfasında “indirim kodu” 

alanına verilen kodu girmeniz ve kullAn butonuna 
basmanız yeterlidir.

www.sitemoby.com?ref=yedpahaber
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yEDpA

YedPa-ito işBirliği 
sektörün önünü AçAcAk

YEDPA Yönetim Kurulu Başkanı Salih Sami Atılgan İTO Meclis Başkan Yardımcılığına seçildi. 
İTO seçimlerine iddialı giren YEDPA, bu iş birliği ile Türkiye’nin lokomotif sektörlerinden otomotiv 

sektöründe, satış sonrası faaliyetler, oto yedek parça ve servis sektörün önünü açacak.

istanbul Ticaret Odası (İTO) 
meclis başkan yardımcılığına se-
çilen Salih Sami Atılgan, “YEDPA 

olarak otomotiv sektöründe satış 
sonrası faaliyetler olarak adlandı-
racağımız, yedek parça ve servis 
sektörünün en önemli paydaşları-
dır. Türkiye’de yedek parçacıların 
merkezi ve öncüsü olan YEDPA, bu 
guruplarda belirleyici güce sahip. 
Kendi bünyesindeki işyerlerinin 
önemli bir kısmı, oto yedek par-
çacılarından oluşmaktadır.  Çoğu 
sektörle ilgili odalara kayıtlı ve 
sektör için belirleyici güce sahip.  
YEDPA olarak bu dönem sektörün 
önünü açmak ve yeni fikirler üret-

mek adına İTO seçimlerinde İTO 
platformuyla birlikte çalışıyoruz ve 
iddialıyız” dedi.
Atılgan, “YEDPA olarak İTO bünye-
sinde komite çalışmaları ile ilgili şu 
konulara önem veriyoruz, otomotiv 
sektöründe farklı paydaşlar yer 
almakta, komiteler içerisinde bu 
farklı gurupların olması komite ça-
lışmalarını önemli ve etkili hale ge-
tirmekte. Sektör içerisinde bağımsız 
gurupların ve küçük işletmelerin 
haklarına saygı duyulması ve haksız 
rekabetin oluşmaması koşuluyla 
tüm işletmelerin birlikte hareket 
etmeleri sektörün arzu ettiği bir 
durumdur.

19 Dönemde 54 komite Motorlu 
Araçlar Tamir Bakım Ve İmalatı 
Komitesi’nde özelikle üzerinde 
durduğumuz başlıca konulardan 
sigorta şirketlerinin sektörde 
hakim durumlarını kullanarak 
sektörde ortaya çıkarmış oldukları 
istikrarsızlıklar ve haksız rekabetin 
ortadan kaldırılması. Bu bağlamda 
özelikle bağımsız hareket etme-
si gereken sigorta eksperlerinin 
sigorta şirketlerinin etkisinden 
kurtarılması ve ücretlerini oluştu-
rulacak havuzdan almaları yönün-
de gayretlerimiz oldu. Bağımsız 
çalışan guruplara destek olmaya 
çalıştık. 
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Yaptığımız çalışmalardan biri de 
araçlarda trafikte motor numara-
larının zorunlu belge olmaktan çı-
karılmasına yönelik çalışmalarımız 
oldu ve çalışma belirli bir noktaya 
geldi. 
Sanayi sitelerimizin mevcut du-
rumları ortaya çıkan yeni gelişme-
ler ve teknolojik değişikliklere uy-
gun bir şekilde rehabilite edilerek 
daha etkin ve verimli bir şekilde 
çalışmalarının sağlanması. 
YEDPA ve diğer sanayi sitelerimi-
zin bir kısmasında devam eden 
iskân imar ve planla ilgili konuların 
çözümlenmesi;  Sektörel küme-
lenmenin en güzel örnekleri olarak 
karşımıza çıkan ticaret ve sanayi 
merkezlerimizin kamu ve yerel 
yönetimlerle olan bu tarz problem-
lerinin kalıcı ve kesin çözümlere 
bağlanması.
Koruma alanları olarak kabul 
edebileceğimiz sanayi sitelerinizde 
iyileştirme çalışmalarını site yö-
netimleriyle koordineli bir şekilde 
tamamlanması haksız rekabetin 
engellenmesi adına ruhsatsız so-
kakta aralarında açılan oto tamir ve 
bakım atölyelerinin belli standart-
lara uygun hale getirilmesi lazım.
YEDPA Ticaret Merkezi ile İTO 
işbirliği sektörümüz ve YEDPA Ti-
caret Merkezi adına önemlidir. İTO 

aracının haftanın belirli günlerinde 
YEDPA Ticaret Merkezi’nde hizmet 
vermesi esnafımız açısında önemli 
bir iş birliği oldu. YEDPA’nın İTO 
komitelerinde söz sahibi olma-
sı Türkiye’nin en önemli ticaret 
kurumlarından olan İTO ve YEDPA 
işbirliğini ülkemiz ve sektörümüz 
açısından önemli bir gelişme olarak 
görüyoruz” şeklinde konuştu. 

YedPa itO’da önemli bir Yerde 
bulunmak zOrundadır
YEDPA Ticaret Merkezi, İstanbul 
Ticaret Odası (İTO) seçimlerini de-
ğerlendiren YEDPA Yönetim Kurulu 
Üyesi Kadir Şağbankalem, “YEDPA 

Ticaret Merkezi olarak günlük 10 
bin aracın girdiği Türkiye’nin en 
önemli ticaret ve istihdam merkezi 
olan büyük bir kompleks dolay-
sı ile Türkiye’de yedek parçanın 
merkezi durumundadır ve yedek 
parçanın kalbi YEDPA’da atmakta-
dır. YEDPA olarak İstanbul Tica-
ret Odası’nda önemli bir yerde 
bulunmak zorundayız. Dolaysıyla 
çalışmalarımızı bu iki büyük kuru-
mun işbirliğinin önemini bilerek ve 
ülkemize sağlayacağı katkıları göz 
önünde bulundurarak yürütmek-
teyiz. Ticaret merkezimize ve iş 
dünyasına hayırlı olmasını dileriz” 
şeklinde konuştu.
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küresel çeteler 
dünyAyı silAh deposunA çevirdi

SIPRI (Stockholm Uluslararası Barış Araştırmaları Enstitüsü) Mayıs ayı başında ülkelerin askeri 
harcamalarıyla ilgili raporunu açıkladı.Raporda dünyadaki askeri harcamaların rekor kırdığı 

görülüyor. Yaşanan bu kadar yoksulluk, açlık ve sefaletin hüküm sürdüğü bir dünyada ibret verici 
bu rakamlar nasıl izah edilir, nasıl yorumlanır.

rapora göre, dünyada küresel 
askeri harcamalar son yılların en 
yüksek seviyesinde seyrediyor. 

Silah satışları 2013-2017 yılları arasın-
da önceki beş yıla göre % 10 oranında 
arttı. Buna göre, 2017 yılında dünya 
genelinde askeri harcamalar için 1 
trilyon 739 milyar dolar harcama 
yapıldı. Bu da kişi başına yılda 230 
dolara tekabül eder. 
SIPRI’nın raporunda ABD’nin silah 
ihracatında liderliği koruduğu belirtil-
di. İhracatının son beş yılda öncekine 
göre % 25 arttığı tespit edildi. Bunun 
da yarısının Ortadoğu’ya yapıldığı 
vurgulanıyor. ABD’nin son yıllarda da 
silah ihracatında liderliğini açık ara ile 
koruyacağı görülmektedir.

OrtadOğu’Ya silah satışları ikiYe 
katlandı.
Ortadoğu’nun en büyük silah itha-
latçısı Suudi Arabistan. ABD ve Batılı 
ülkeler Suudi Arabistan’ın silah talebi-
nin % 98’ini karşıladı. Suudi Arabistan 
silah alımlarını son beş yılda % 225 
oranında arttırdığı görülmekte. Milli 
geliriyle savunmaya en fazla kaynak 
ayıran ülkelerin başında % 10 oranıyla 
Suudi Arabistan, ardından birleşik 
Arap Emirlikleri ve Katar gelmektedir. 
Milli gelirine göre en az bütçe ayıran 
ülke ise % 0,9 ile Japonya gelmekte-
dir.  Raporda Ortadoğu’ya ise silah 
satışlarının son yıllarda iki kat arttığı 
belirtilmekte. SIPRI, silah satışında 
ABD’yi Rusya, Fransa, Almanya ve 
Çin’in takip ettiğini ve bu beş ülkenin 
dünyada ki silah satışlarının % 74’ 
üne sahip olduğunu rapor etmekte. 
Raporda Batılı ülkelerin dışında çok az 
ülkenin silah sattığı vurgulanmakta.

türkiYe’nin silah satışları arttı.
Türkiye’nin ise son beş yıla kıyas-
la silah satışlarının % 145 artırdığı 
belirtilmekte. Savunmaya 18 milyar 
dolardan fazla ayıran Türkiye ise 
15’inci sırada yer almakta. 
Dünyanın en büyük silah ithalatçı-
sı Hindistan. Dünya silah alımının 
%12’sini tek başına gerçekleştiri-
yor. Bunun da % 62’sini Rusya’dan 
karşılıyor.  Rapora göre Rusya, askeri 
harcamalarını ekonomik durumundaki 
kötüleşme nedeniyle bir yılda % 20 
azaltarak 66,3 milyar dolara indirdi.

çin’in harcamaları 
dikkat çekiYOr.
Çin askeri harcamalarını 2017 yılında 
% 2,6 oranında arttırarak 228 milyar 
dolara yükseltti. ABD’den sonra en 
fazla askeri harcama yapan ülke. 
Neden dünyanın birçok bölgesinde 
gökten rahmet yerine bomba, ne-
hirlerinden su yerine kan, gözlerden 
mutluluk yerine yaş akmakta.
Neden dünyanın birçok bölgesi yok-
sulluğun, sefaletin, yıkımın ve acıların 
merkezi konumunda.
Acaba bütün bunların tek sebebi, 

yeraltı ve yerüstü kaynaklarını başka-
larıyla bölüşmek istemeyen emper-
yalist küresel çeteler mi?
Acaba bütün bunların tek sebebi, 
az gelişmiş fakir ülkelerde meydana 
gelen savaşların, iç çatışmaların, terör 
olaylarının arkasındaki sömürgeci 
küresel katiller mi?
Yoksa kâr uğruna her türlü insanlık 
dışı uygulamaları meşru sayan, insan 
hayatını en ucuz meta olarak gören 
silah üreticileri mi?
Mutlaka bunların hepsinin bir payı 
var.
Peki zulme uğrayan, kan ve gözya-
şına boğulan bu ülke halklarının ve 
yöneticilerinin hiç mi suçu yok?

FATİH ORUÇ

MAKALE

askeri harcamaları en Yüksek Olan ülkeler

1. ABD                610 milyar dolar
2. Çin              228 milyar dolar
3. S. Arabistan    69,4 milyar dolar
4. Rusya                66,3 milyar dolar
5. Hindistan         63,9 milyar dolar
6. Fransa               57,8  milyar dolar
7. İngiltere             47,2  milyar dolar   
8. Japonya            45,4 milyar dolar
9. Almanya           44,3 milyar dolar
15.  Türkiye              18,2 milyar dolar
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çin ile türkiYe arasındaki 
ticAret köprünüZ

2016 Yılından bu yana Türkiye’de faaliyet gösteren DYP SYSTEM GROUP Çin’den ithal etmek 
istediğiniz tüm ürünler konusunda a’dan z’ye profesyonel hizmet veren sizin için en güvenilir 

ve en uygun üreticiyi, en iyi şartlarda sunuyor, ürünlerinizi risksiz Çin’den kapınıza kadar 
teslim ediyor. 

DYP SYSTEM GROUP ku-
rucusu Zhifa Yu, Çin ve 
Türkiye arasında kurdukları 

köprünün avantajlarını ve yaptığı 
değerlendirmeler hakkında de-
ğerlendirmelerde bulundu. Zhifa 
Yu, DYP Group’un Çin ile Türkiye 
arasındaki ticaret KOBİ’ler için 
risksiz ve kolay hale getirdiğini 
söyledi. Zhifa Yu, “Çin’den ithal 
etmek istediğiniz tüm ürünler 
konusunda a’dan z’ye profes-
yonel hizmet veren DYP Group, 
siz¬in için en güvenilir ve en 
uygun üreticiyi, en iyi şartlarda 

sunuyor. Amacımız, ticaretiniz 
karlı hale getirip, aracılarla temin 
ettiğiniz ürünler ilk üreticiden 
almanızı sağlayıp, ürün maliyetle-
rinizi minimize edip, vade farkları-
na katlanmadan, kısa zamanda iş 
hacminizin artmasına katkıda bu-
lunmak. Siz de daha karlı ticaret 
yapmak, kendi markanızla, kendi 
ürettirdiğiniz ürünü ithal etmek 
isterseniz hemen bize ulasın, pro-
jelerinizi en hızlı şekilde başlata-
lım” şeklinde konuştu.
Çin ile ticaretinizi risksiz hale 
getiriyoruz diyen Zhifa Yu, “Firma 

ile yaptığımız tüm sözleşmeler 
Türkiye Cumhuriyeti kanunla-
rına göre hazırlanmakta. Dola-
yısıyla haklarınız ve paranızla 
ilgili tüm süreç ülkemizde DYP 
Group güvencesi altında. Çin 
ile ilgili yaptığımız sözleşme-
ler, Çin devlet kanunlarına göre 
hazırlanmakta. Dolayısıyla orada 
da haklarımız güvence altında. 
Çin’de bu geçerli değil gibi bir 
sorunla karşılaşmıyoruz. Gümrük 
mevzuatlarında sözleşme yaptığı-
mız tarihi baz alıyoruz. Ürününüz 
gümrüğe geldiğinde bir mevzuat 

OTOMOTİv
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değişikliği olmuş ve ek ücret çık-
mışsa bunu size yansıtmıyoruz. 
Ürünlerinizi her yen siparişiniz 
de aynı kalitede teslim ediyoruz. 
Kalite ve garanti sözleşmemizin 
aynısını Çin’deki üreticilerimizle 
de yapıyoruz. Ürünlerinizde bire-
bir değişim garantisi veriyoruz” 
ifadelerini kullandı. 
Zhifa Yu, DYP Group, “Sürek-
li olarak kendini güncelleyen, 
yenilikler takip eden bir sisteme 
sahiptir. Asıl hedefimiz Tür-
kiye’deki küçük ve orta çaplı 
işletmelerin bizim sistemimizle 
büyümesi ve gelişmesi için katkı 
sağlamak. Bu şekilde işletmele-
rimiz de daha karlı ve rekabet 
edebi¬lecek güce sahip olabilir. 
DYP Group, Türk ve Çin ortaklığı 
bir girişimdir. Bunun avantajı ise 
hem Türkiye hem de Çin piya-
sasına hakim olmamızı sağlıyor. 
Tüm süreçlerimizde şeffaf olarak 
ilerliyoruz.  Değişen ticari sis-
temde, birlikte büyümek ve ka-
zançlı ticaret için DYP Group, en 
doğru iş ortağınız olarak hareket 
ediyoruz” dedi. 
DYP Group olarak, ithal etmek 
istediğiniz ürünlere ait süreçler 
detaylı olarak inceliyor ve takip 
ediyoruz vurgusunu yapan Zhifa 
Yu, “Üretici seçim, ürün maliyet-

leri, paketleme, yükleme, gümrük 
ve teslimata kadar bütün aşama-
ları şeffaf olarak biz sağlıyoruz. 
Dolayısıyla sizin Çin’e gitmek, 
kalmak, araştırmak, yabancı 
dil bilmek gibi adımlarınıza ait 
maliyetlerinizi ve zaman kaybınızı 
ortadan kaldırıyoruz. Çin ofisi-
mizde çalışan Çinli personelle-
rimizle sorunsuz olarak oradaki 
tüm işlemleri kolayca yapıyoruz. 
Sıfır riskle ürününüzü adresinize 
teslim ediyoruz. Size sadece karlı 
satış yapmak ve yeni siparişleriniz 
için stoklarınızı kontrol etmek 
kalıyor” açıklamasını yaptı.  
Firmanız adına proje dosyası açılır 
diyen Zhifa Yu, “Proje dosya-
nız için; firmanıza ait belgeler 
ve talep ettiğiniz ürün/ürünlere 
ait teknik detaylar ve numune 
(gerekli olması halinde) firmamıza 
tarafınızdan gönderilir. DYP Gro-
up, vermiş olduğunuz bu belgeler 
doğrultusunda ürün/ürünlerinizle 
ilgili fiyatları, gümrük mevzuatını 
ve yaklaşık kapı teslim maliyetle-
rin rapor halinde tarafınıza sunar 
(İsteğinize bağlı olarak numu-
ne gönderimini organize eder). 
Numune gönderimi ve ürünle-
rini gümrükten alındıktan sonra 
adresinize kargo ile teslimat ücret 
firmanıza aittir” dedi. 

ürün araştırması: fabrikalarla yerinde 
görüşerek hedef yatlarınız doğrultusunda yapılan 
ürün araştırması sonucunda kalite ve yatlar göz 
önünde bulundurularak üretici belirlenir. 
gümrük mevzuatı: ithal etmeyi 
planladığınız ürün/ürünlerle ilgili olarak mevzuat 
araştırması yapılır, ithalat süreci boyunca bütün 
gümrük işlemleriniz gerçekleştirilir. 
maalıYetler: ithal etmeyi planladığınız 
ürünle/ürünlerle ilgili tahmini kapı teslim mali-
yetleri hazırlanarak rapor halinde sunulur. 
numune: numune gönderimi organize 
edilerek doğru numunenin, zamanında elinize 
ulaşması sağlanır. üretici fabrikanın talebi ve 
kargo maliyeti dışında numune için ekstra ücret 
talep edilmemektedir. 
sözlesme ve satın alma: üretici 
firma ile sizin aranızda imzalanacak sözleşme, 
çince ve ingilizce olarak hazırlanır. Talep edece-
ğiniz maddeler sözleşmeye dahil edilir. üretim 
başlamadan önce sözleşmelerin imzalanmasını 
takiben DYP group ödeme ile ilgili dokümanları 
elinize ulaştırır. 
kalite kOntrOl: firmamız, üretimin 
sözleşmenizde belirtildiği gibi gerçekleşmesi 
konusunda gerekli kalite kontrolü gerçekleştirir. 
lOjistik ve gümrük: üretim sürecinin 
tamamlanmasından sonra, lojistik araştırma, 
liman transfer, yükleme işlemleri ve Türkiye 
limanına gelişiyle birlikte bütün gümrüksel 
işlemleri DYP group tarafından organize edilir. 

- Raporun tarafınızdan 
onaylanması halinde sipariş 
aşamasına geçilir. Bu aşamada 
ödemeyle ilgili dokümanları 
size ulaştırıp, üretici firma ile 
sözleşme imzalanır. Proje peşinat 
bedel tarafınızdan tahsil edilir. 
- Üretim tamamlandıktan 
sonra; DYP Group, sizin adınıza 
yüklemeyi organize eder. 
- Ürün/Ürünlerinizin Türkiye’ye 
varmasının ardından gümrük 
işlemler için gerekli evraklar 
gümrük müşavirliğine teslim 
edilir ve çekim işlemler DYP 
Group tarafından takip edilir. 
- Ürünler, tarafınıza teslim 
edildikten sonra kalan ödeme de 
tahsil edilir. 
- Ürünler, teslim tarihinden 
itibaren 1 yıl boyunca DYP Group 
garantisi kapsamındadır. 







44
temmuz - ağustos     

OTOMOTİv

tiCaret savaşında 
yeni cephe otomotiv

ABD’nin ulusal güvenlik gerekçesiyle otomobil ve yedek parça ithalatında soruşturma başlatması 
sektörde ek vergileri gündeme getirdi. Bunun gerçekleşmesi Avrupa ve Asya’nın oto devleri 

üzerinde baskı oluşturacak.
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mart ayında ithal çelik ve 
alüminyuma ek gümrük 
vergileri getirerek küresel 

ticaret savaşının pimini çeken ABD, 
savaşı başka alanlara taşıyacak gibi 
gözüküyor. ABD Başkanı Donald 
Trump yönetimi otomobil ve kam-
yon ithalatlarına yönelik bir ulusal 
güvenlik soruşturması başlattı. Karar, 
otomotiv ihracatında ABD pazarı ken-
dileri için büyük önem taşıyan Asyalı, 
Avrupalı otomobil devlerini kızdırdı. 
ABD pazarında hedef büyüten Çin 
de, “Durumu yakından izleyeceğiz ve 
kendi meşru çıkarlarımızı kararlılıkla 
savunacağız” açıklamasında bulundu.
ABD Ticaret Bakanlığı’nın verdiği bil-
giye göre 1962 tarihli Ticaret Genişle-
mesi Kanunu’nun “Section 232” baş-
lığı kapsamında yürütülecek ulusal 
güvenlik soruşturmasıyla otomobil ve 
parça ithalatlarının sektörün sağlığı, 
araştırma ve yeni ve ileri teknolojiler 
geliştirme gücünü tehdit edip etmedi-
ği soruşturulacak. Trump, “Otomo-

bil ve otomobil parçaları gibi temel 
endüstriler gücümüz için kritik önem 
taşıyor” dedi. Geçen yıl ABD’nin 
binek otomobil ihracatının yüzde 98’i 
ülkenin müttefikleri olarak görülen 
Meksika, Kanada, AB, Japonya ve Gü-
ney Kore’den gerçekleştirilmişti. ABD 
pazarında 20 yıl önce ithal otomobil 
payı üçte birin altındayken, bugün 
yüzde 50’ye yaklaşmış durumda.

tOYOta, nissan, hOnda düştü
Daha yüksek gümrük vergileri ABD’yi 
kilit piyasa olarak gören Toyota Motor 
Corp, Nissan Motor Co, Honda 
Motor Co ve Hyundai dahil Asya 
otomobil üreticileri için sorun oluştu-
rabilir. ABD’nin bu açıklaması bölgede 
otomobil hisselerinde geniş satış bas-
kısına neden oldu. Toyota’nın hisseleri 
yüzde 2.7, Mazda’nın hisseleri yüzde 
4.3 gerilerken, Nissan ve Honda’nın 
hisselerinde sırasıyla yüzde 1.8 ve 
yüzde 2.8 kayıp meydana geldi.

alman üreticiler için 
büYük sıkıntı
Kuzey Amerika’da ‘premium’ otomo-
bil pazarının yüzde 90’ından fazlasını 
kontrol eden Alman üreticiler Daim-
ler, BMW ve Volkswagen’in hisseleri 
de karar nedeniyle darbe aldı. BMW 
ve Daimler yüzde 3.1 kayba uğrarken, 
Volkswagen hisseleri yüzde 2.5 değer 
yitirdi.
Almanlar geçen yıl ABD’deki fabri-
kalarında 804 bin araç üretti ve K. 
Amerika’ya 657 bin araç ihraç ettiler. 

BMW ve Mercedes ABD’de üretim 
kapasitesini artırırken diğer yandan 
BMW, Audi Volkswagen ve Daimler; 
ABD’ye satışlarını artırma umuduyla 
Meksika’da yeni fabrika kurmak için 
milyarlarca dolar yatırım gerçekleş-
tirdiler. Alman otomobil üreticileri 
Meksika’daki araç üretimini geçen 
yıl yüzde 46 artırarak 620 bine 
yükseltti. BMW’nin dünyadaki en 
büyük fabrikası Güney Carolina’da 
Spartanburg’da bulunuyor. BMW, bu 
ülkede ürettiği araçların yüzde 70’ini 
ihraç ediyor. Fransız PSA Group 
ve Renault’nun hisseleri de düştü. 
AB’de üretilen araçların ABD’ye ihra-
catı geçtiğimiz yıl 37.4 milyar dolarla 
AB’nin toplam ihracatının üçte birini 
oluşturdu.

çin, tüketim mallarında 
vergileri aşağı çekecek
Otomotive uygulanan yüzde 20-
25’lik gümrük vergisinin yüzde 15’e 
düşürüleceği, otomotiv parçalarının 
gümrük vergilerinde ise yüzde 6’lık 
indirim yapılacağını duyuran Çin 
şimdi de bazı tüketim mallarında 
vergileri aşağı çekiyor. Hükümete 
yakan kaynakların verdiği bilgiye 
göre gıdadan kozmetiğe kadar 
birçok üründe gümrük tarifeleri 1 
Temmuz’dan itibaren düşürülecek. 
Uygulamanın Çin’in ithalatında artışa 
neden olacağı belirtiliyor. Çin, geçen 
yıl da gıda, sağlık ürünleri, ilaç, giyim 
dahil geniş yelpazeye yayılmış 200 
üründe vergileri aşağı çekmişti.
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EKONOMİ

Borsadaki otomotiv şirketleri gaza Bastı
Borsada işlem gören otomotiv şirketlerinin ilk çeyrekteki toplam satışları, geçen yılın aynı dönemine 

göre yüzde 21,5 artışla 16 milyar 386,9 milyon liraya ulaştı. Şirketlerin toplam aktifleri yılın ilk 
çeyreğinde bir önceki yıla göre yüzde 14,9 yükselerek 39 milyar 989,4 milyon liraya çıktı.

borsa İstanbul’da otomotiv 
sektöründe faaliyet gösteren 
ve 2018’in ilk çeyreğine ilişkin 

finansal tablolarını açıklamış olan 8 
şirketin toplam net karı, bir önceki 
yılın aynı dönemine göre yüzde 
36,2 artarak 836 milyon 727 bin 
liraya yükseldi.
Derlenen verilere göre, borsada 
işlem gören otomotiv şirketlerinin 
4’ü yılın ilk çeyreğinde, 2017’nin 
aynı dönemine göre karını artırır-
ken, 2’si de zararını azalttı. Finan-
sal sonuçlarını açıklayan şirketler-
den 2’si ise aynı dönemde net kar 
anlamında olumsuz performans 
sergiledi.
Ford Otosan 432,3 milyon liray-
la en yüksek kar açıklayan şirket 
olurken, karını önceki yılın ilk 
çeyreğine göre yüzde 187 artıran 
Doğuş Otomotiv, bu dönemde en 
iyi performans gösteren otomotiv 
şirketi oldu. Yılın ilk çeyreğinde 
81,3 milyon lira kar açıklayan 

Doğuş Otomotiv, 2017’nin aynı 
döneminde 28,3 milyon lira net kar 
açıklamıştı.
Otomotiv şirketleri arasında, en 
yüksek net kar sıralamasında Ford 
Otosan’ı 325 milyon lira ile Tofaş 
Türk Otomobil Fabrikası (Tofaş) 
takip etti. En yüksek kar açıklayan 
ilk iki şirketin Koç Holding bün-
yesinden olması dikkati çekerken, 
Holding çatısındaki diğer otomotiv 
şirketlerinden Türk Traktör 56,2 
milyon lira kar, Otokar ise 27,7 
milyon lira zarar açıkladı.
Otokar’ın dışında ilk çeyrekte zarar 
açıklayan diğer otomotiv şirketleri 
ise 16,1 milyon lira ile Anadolu 
Isuzu, 12,9 milyon lira ile Karsan ve 
1,3 milyon lira ile Tümosan oldu.
Otomotiv şirketlerinin toplam aktif-
leri 40 milyar lira sınırında
Borsada işlem gören otomotiv 
şirketlerinin ilk çeyrekteki toplam 
satışları, geçen yılın aynı dönemine 
göre yüzde 21,5 artışla 16 milyar 

386,9 milyon liraya ulaşırken, Ford 
Otosan’ın satışlarını 5,4 milyar 
liradan 7,3 milyar liraya yükselt-
mesi dikkati çekti. Aynı dönemde 
satışları azalan otomotiv şirketleri 
ise Otokar ve Tümosan oldu.
Otomotiv şirketlerinin toplam 
aktifleri yılın ilk çeyreğinde bir ön-
ceki yıla göre yüzde 14,9 yüksele-
rek 39 milyar 989,4 milyon liraya 
çıkarken, bu bilanço kaleminde en 
yüksek artışı sağlayanlar sıralama-
sının zirvesinde Anadolu Isuzu yer 
aldı. Anadolu Isuzu’nun toplam 
aktifleri yüzde 66 artarak 899,6 
milyon liradan 1 milyar 496,9 
milyon liraya çıktı.
Öz kaynakları önceki yılın ilk 
çeyreğine göre gerileyen tek şirket 
Otokar oldu. 1,9 milyar liralık ak-
tife sahip Otokar’ın, satışlarındaki 
düşüş ve kardan zarara geçme-
sinin de etkisiyle öz kaynakları 
yüzde 15,4 gerileyerek 185 milyon 
liraya indi.
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koBi’ler için Yeni düzenleme geliYor
Başbakan Yardımcısı Şimşek, KOBİ’leri alacaklarını tahsil edememe riskine karşı koruyacak 

alacak sigortasını yaygınlaştırmak amacıyla devlet destekli yeni modeli hayata geçireceklerini 
duyurdu.

Ekonomiden Sorumlu Başbakan 
Yardımcısı Mehmet Şimşek 
yaptığı açıklamada, Hazine 

Müsteşarlığının alacak sigortasının 
KOBİ’ler arasında yaygınlaşması 
amacıyla devlet destekli bir model 
üzerinde çalıştığını hatırlatarak, 
modelin işlemeye başlamasıyla 
hem KOBİ’lerin uygun koşullar-
la alacak sigortasına erişiminin 
sağlanacağını hem de sektöre yeni 
imkanlar yaratılacağını söyledi.
Modelin mevcutta işleyen alacak 
sigortası piyasasını bozucu bir 
etki yapmayacağını ve sigortacılık 
sektörü açısından herhangi bir 
dışlama etkisi oluşturmayacak şe-
kilde tasarlandığını anlatan Şimşek, 
“Mevcut durumda, prim tutarla-
rının yüksek olması, riski yüksek 
alıcılardan olan alacaklara teminat 
verilmemesi veya poliçe süresince 
yapılan incelemelerde başta riskli 
olmayan ve limit tahsis edilen alıcı-
ların daha sonra riskli hale gelmesi 
durumunda bunlara teminat veril-
memesi KOBİ’lerde kredi sigortası 
ürünü nezdinde memnuniyetsizlik 
yaratmaktadır.” dedi.
KOBİ’ler arasında kullanımı yay-
gınlaştırılacak
Şimşek, vade süresi, bilanço dışı 
varlıkların risk değerlendirmesin-
de dikkate alınamaması gibi bazı 
sorunların da yeni model çerçeve-
sinde aşılabileceği ve bu ürünün 
KOBİ’ler nezdinde yaygınlaşması-
na katkı sağlayacağı düşünüldüğü-
nü belirtti.
Sigortacılık mevzuatı teminat 
bulunamayan risklere yönelik 
olağandışı riskler yönetim merkez-
lerinin (ORYM) oluşumuna imkan 
tanındığını ifade eden Şimşek, bu 
merkezlerin çalışma usul ve esas-
ları da yine mevzuat ile belirlendi-
ğini hatırlattı.

Şimşek, KOBİ ölçeğindeki risklerin 
ticari alacak sigortası ile güvence 
altına alınabilmesi için Halk Sigorta 
AŞ’nin ORYM olarak görevlendiril-
diğini belirterek, Türkiye’de KOBİ 
ölçeğinde tecrübesi ve portföyü en 
geniş kamu bankası Halk Bankası 
AŞ’nin iştiraki Halk Sigorta’nın 
KOBİ’lere yönelik sigortacılık ürün-
lerinde önemli bir portföye sahip 
olması nedeniyle bu organizasyonu 
yönetmek üzere uygun görüldüğü-
nü ifade etti.
Devlet tarafından koruma sağlana-
cak
Kurulacak yapının sürdürülebilir 
olması bakımından risklerin sigorta 
ve reasürans piyasalarına transfer 
edilebilmesinin önem arz ettiğini 
vurgulayan Şimşek, şu değerlendir-
melerde bulundu:
“KOBİ’leri alacaklarını tahsil 
edememe riskine karşı koruyacak 
alacak sigortasını yaygınlaştır-
mak amacıyla devlet destekli yeni 

modeli hayata geçiriyoruz. Buna 
ilişkin düzenlemeyi, karar taslağını 
Başbakanlığa sunduk. Bu kapsamda 
KOBİ’lerin alacak risklerini üstlene-
cek ORYM’nin sigorta ve reasürans 
piyasalarından sağladığı korumanın 
görev alanı kapsamında sunması 
gereken teminat tutarından az 
olması halinde, eksik kalan kısım 
için devlet tarafından sigortacılık 
ilkeleri çerçevesinde reasürans 
koruması sağlanması öngörülüyor. 
Sağlanacak koruma tutarı, prim 
üretimine bağlı olarak yıllar itibarıy-
la değişecek. Yani ORYM’ye devlet 
tarafından reasürans koruması 
sağlanacak.”
Şimşek, kurulacak yapıda, risk de-
ğerlendirmesi sürecinin hızlı bir şe-
kilde yapılabilmesi amacıyla çeşitli 
veri kaynakları üzerinden skorlama 
mantığıyla fiyatlama yapılması ve 
tazminat süreçlerinin de daha hızlı 
bir şekilde sonuçlandırılmasının 
amaçlandığını vurguladı.
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nisan’da ihraCatta rekor artış
Otomotiv zirveyi kimseye kaptırmıyor. Sektörel bazda en fazla ihracatı, 

2,9 milyar dolarla yine otomotiv sektörü yaptı.

türkiye İhracatçılar Meclisi (TİM) 
verilerine göre, Nisan ayında 
ihracat geçen yılın aynı ayına göre 

yüzde 15 artarak 13 milyar 549 milyon 
dolara yükseldi. Böylece ilk 3 ayda ol-
duğu gibi, Nisan ayında da aylık ihracat 
rekoru kırılmış oldu. Yılın ilk 4 ayında 
ihracat yüzde 10,4 artışla 54,7 milyar 
dolara ulaştı. Son 12 aylık ihracat da 
yüzde 10,7 artarak 161,1 milyar dolara 
yükseldi.
TİM Başkanı Büyükekşi, ihracat 
artışına ilişkin açıklamalarda, bazen 
ithalatın daha fazla arttığı eleştirilerinin 
geldiğini belirterek, “Evet, ihracat/itha-
lat dengesini daha yüksek seviyelere 
çıkarmalıyız. İhracatın ithalatı karşılama 
oranı bizim de takip ettiğimiz, önem 
verdiğimiz bir veri. Ancak ithalattaki 
artış ihracattaki başarımızı gölgede 
bırakmamalı. TİM olarak bu konuda 
çalışma yürütüyoruz. Özellikle ara malı 
ithalatı konusunda yerli alternatifler ge-
liştirmek için mesai harcıyoruz” dedi.
24 Haziran’da yapılacak seçimlere de 
değinen Büyükekşi, “Seçimlerin erken 
bir tarihe alınmasını çok olumlu bir 
gelişme olarak görüyoruz. İş dünyası 
olarak en önemli önceliğimiz, her alan-
da belirsizliğin ortadan kalması. Çün-
kü, belirsizlik ortamı, hem iç hem de 
dış yatırımcılarda bir tereddüte sebep 
oluyor. Seçim sürecinin geride kalması 
ile birlikte, yeniden yapısal reformlara 
hız vereceğiz. Ekonomiyi, ihracatı, yine 
en önemli gündem maddemiz haline 
getireceğiz” ifadelerini kullandı.
İhracat rakamları rekorlar kırmaya 
devam ediyor. Türkiye İhracatçılar 
Meclisi (TİM) verilerine göre, Nisan 
ayında ihracat geçen yılın aynı ayına 
göre yüzde 15 artarak 13 milyar 549 
milyon dolara yükseldi. Böylece ilk 
3 ayda olduğu gibi, Nisan ayında da 
aylık ihracat rekoru kırıldı. Türkiye 
İhracatçılar Meclisi (TİM) Başkanı 
Mehmet Büyükekşi, Nisan ayı ihracat 
rakamlarını Kayseri Organize Sanayi 
Bölgesi’nde ısıtıcı, soğutucu, pişirici 

ve ankastre grubunda üretim yapan 
Simfer Fabrikası’nda açıkladı. AK Parti 
Kayseri Milletvekili Taner Yıldız, Kayseri 
Büyükşehir Belediye Başkanı Mustafa 
Çelik, TİM Başkanvekilleri Mustafa 
Çıkrıkçıoğlu ve Tahsin Öztiryaki, 
TİM Tekstil ve Hammaddeleri Sektör 
Konseyi Başkanı İsmail Gülle, AKAMİB 
Yönetim Kurulu Başkanı Refik Onur 
Kılıçer ile Simfer Yönetim Kurulu Baş-
kanı Mustafa Usluoğlu’nun da katıldığı 
toplantıda konuşan Büyükekşi, “Yılın ilk 
4 ayında ihracatımız yüzde 10,4 artışla 
54,7 milyar dolara ulaştı. Son 12 aylık 
ihracatımız ise, bir önceki yıla göre 
yüzde 10,7 artarak 161,1 milyar dolar 
oldu” şeklinde konuştu.
Son 12 aylık ihracatta 160 milyar doları 
aşmanın gururunu yaşadıklarının altını 
çizen Büyükekşi, “Yıl sonuna kadar 
her ay çıtayı daha da yükselteceğiz ve 
ihracat rakamında 170 milyar doların 
üzerine çıkacağız. TİM olarak 2016 
Kasım ayından bu yana, yani 1,5 yıldır 
ihracatta artış açıklıyoruz. Son 7 aydır 
ise ihracatımızdaki artış çift haneli” 
diye konuştu.
Miktar bazında bakıldığında ihracatın 
Nisan ayında yüzde 1,2 azalarak 9,5 
milyon ton olduğuna dikkat çeken 
Büyükekşi, “Parite değişimlerinin 

ihracatımızı nasıl etkilediğine bakacak 
olursak: Nisan ayında parite etkisi 
pozitif yönlü olarak 876 milyon dolar 
olarak gerçekleşti. Bunda özellikle 
Euro Dolar paritesinin geçen seneye 
göre daha yüksek olması etkili” dedi.
Sektörel bazda ise: Nisan ayında en 
fazla ihracatı, 2,9 milyar dolarla yine 
otomotiv sektörü yaptı. Bu sektörün 
ihracatı bir önceki yılın aynı ayına göre 
yüzde 26,6 arttı. Otomotiv sektörünü, 
1,5 milyar dolarla hazırgiyim ve kon-
feksiyon ve 1,3 milyar dolarla kimyevi 
maddeler sektörleri takip etti. Nisan 
ayında en fazla ihracat artışı yaşayan 
sektörler ise, yüzde 38,3 ile Savunma 
ve Havacılık Sanayii, yüzde 31,2 ile 
Su Ürünleri ve Hayvansal Mamuller, 
yüzde 27,7 ile Demir ve Demir Dışı 
Metaller oldu. Genele bakıldığında 
ise, tarım ihracatı yüzde 11, sanayi 
ürünleri ihracatı yüzde 17,2 artarken 
madencilik ürünleri ihracatı yüzde 
17,5 azaldı.
En yüksek ihracat artışı Rusya’ya
İhracat pazarlarına bakıldığında; Nisan 
ayında 161 ülke ve bölgeye ihracatın 
arttığı görülüyor. En fazla ihracat yapı-
lan ilk 5 ülkeden; Almanya’ya ihracat 
yüzde 23,3, İngiltere’ye yüzde 16,1, 
İtalya’ya yüzde 15,7, Fransa’ya yüzde 
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41,5 ve İspanya’ya ise yüzde 34,4 
arttı. En fazla ihracat yapılan 20 ülke 
arasında ise en yüksek artış yüzde 
62,2 ile Rusya’ya yakalandı.

Online kOnut araması vergi ve faiz 
indirimi ile uçuşa geçti!
Ülke grubu bazında ihracat ise şöyle 
şekillendi: Nisan ayında bir önceki 
yılın aynı ayına göre; AB’ye ihracat 
yüzde 24 artış gösterdi. Afrika’ya 
ihracat yüzde 24,7 Bağımsız Devletler 
Topluluğu’na yüzde 13,6 arttı. Orta 
Doğu’ya ihracat yüzde 11,5 Kuzey 
Amerika ülkelerine ihracat ise yüzde 
6,2 azaldı. Nisan ayında AB’nin ihra-
cattaki payı yüzde 51,6 oldu.
Nisan’da Manisa’dan sürpriz atak
İllerin ihracat performansına bakıldı-
ğında; Nisan ayında 51 il ihracatını 
artırırken, 30 ilin ihracatı geriledi. En 
fazla ihracat yapan ilk 5 il şu şekilde 
oldu: İstanbul 6 milyar dolar, Bursa 
1,2 milyar dolar, Kocaeli 1,1 milyar 
dolar, İzmir 781 milyon dolar ve 
Ankara 667 milyon dolar. İlk 10’da en 
yüksek ihracat artışını ise yüzde 39,1 
ile Manisa gerçekleştirmiş oldu.
İthalattaki artış ihracattaki başarıyı 
gölgelememeli
TİM Başkanı Mehmet Büyükekşi, 
ihracatçılar olarak 2018’i ‘Rekorlar 
Yılı’ ilan ettiklerini ve yılı 170 milyar 
doların üzerinde bir ihracatla kapata-
rak tarihin en yüksek ihracat rakamına 
ulaşmayı hedeflediklerini söyledi. Bu-
nun yanında yıl genelinde aylık bazda 
da rekorlar kıracaklarını belirttiklerini 
hatırlatan Büyükekşi sözlerini şöyle 
sürdürdü:
“Ocak ve Şubat aylarında eriştiğimiz 
ihracat rakamları ilgili ayların zirve-
sinde. Mart ayında ise tarihte ilk defa 
15 milyar dolar barajını aştık. İhracat 
artışına ilişkin açıklamalarda, bazen 
ithalatın daha fazla arttığı eleştirisi 
geliyor. Evet, ihracat/ithalat dengesini 
daha yüksek seviyelere çıkarmalıyız. 
İhracatın ithalatı karşılama oranı bizim 
de takip ettiğimiz, önem verdiğimiz 
bir veri. Ancak ithalattaki artış ihra-
cattaki başarımızı gölgede bırakma-
malı” dedi. TİM olarak bu konuda 
bir çalışma yürüttüklerini ifade eden 
Büyükekşi, firmaları Ar-Ge, inovasyon, 
tasarım ve markalaşmaya her zaman 

önem vermeleri gerektiğini anlattıkları-
nı vurguladı. Özellikle ara malı ithalatı 
konusunda yerli alternatifler geliştire-
bilmek için mesai harcadıklarını dile 
getiren Büyükekşi, “Geçtiğimiz ay 19 
firmamıza, 23 proje için belge verildi. 
Böylece, hem ihracatımız artacak, hem 
de ilgili ürünlerdeki ithalat azalacak. Bu 
sayede, cari açığımıza 19 milyar dolar-
lık bir katkı oluşacak. Bu gibi yatırımlar 
hız kazandıkça, dış ticaret dengemizde 
de hedeflediğimiz yere geleceğiz” 
açıklaması yaptı. İhracatın, Türkiye’nin 
en önemli gündemi haline gelmesi için 
ayrıca bir takım çalışmalar yürüttükle-
rini de bildiren Büyükekşi şöyle devam 
etti: “Bu çalışmalarda amacımız, 
ihracat bilincinin artmasını sağlamak. 
Halihazırda ihracat yapan firmalarımız 
bu çalışmalar sayesinde ihracatlarını 
artırıyor. Yeni pazarlara açılarak daha 
fazla ülkeye ihracat gerçekleştiriyor. 
İhracat yapmayan firmalarımızı da 
ısrarla ihracat yapmaya davet ediyoruz. 
Bu konuda, kendilerine hem maddi 
destekler veriyor hem de danışmanlık 
sağlıyoruz. Diğer taraftan, girişimciliğe 
ilişkin çalışmalarımıza da aralıksız de-
vam ediyoruz. İhracata dönüşebilecek, 
inovatif fikirlerin hayata geçmesi için 
gayret ediyoruz. Bu çalışmalar sayesin-
de, ihracatımıza katkı sağlayacak tüm 
oluşumlara destek veriyoruz. Elimizi 
taşın altına koyuyoruz.”

belirsizlik Ortamı tereddütlere 
YOl açıYOr
24 Haziran’da yapılacak olan 
seçimlere de değinen Büyükekşi, 
seçimlerin erken bir tarihe alınma-
sını çok olumlu bir gelişme olarak 
gördüklerini söyledi. Büyükekşi, “İş 
dünyası olarak en önemli önceliği-
miz, her alanda belirsizliğin ortadan 
kalması. Çünkü, belirsizlik ortamı, 
hem iç hem de dış yatırımcılarda 
bir tereddütte sebep oluyor. Seçim 
sürecinin geride kalması ile birlik-
te, yeniden yapısal reformlara hız 
vereceğiz. Ekonomiyi, ihracatı, yine 
en önemli gündem maddemiz haline 
getireceğiz. Nice yatırımların temel-
lerini atarak, nice pazarlara ihracat 
yaparak, yeni istihdam olanaklarıyla 
2023 hedeflerimize emin adımlarla 
yürüyeceğiz” ifadelerini kullandı.

ihracata daha fazla kadın eli 
değecek
Nisan ayında 60 ihracatçı birliğinde 
seçimlerin yapıldığını, bayrağı devra-
lan isimlerin çok daha fazla çalışma-
sı gerektiğini belirten Büyükekşi, kat-
ma değeri yüksek, yenilikçi ürünlerle 
Made in Turkey etiketli ürünlerin 
dünyanın her yerinde boy göstere-
ceğini dile getirdi. Büyükekşi, “Mart 
ayında TİM yönetimi olarak ihracat 
ailesinde daha fazla kadına yer 
verilmesi için çağrı yapmıştık. Seçim 
sonuçları, bu yönde de çok olumlu 
neticeler ortaya koydu. 60 birliği-
mizde önceki dönemde hiç kadın 
başkanımız yok iken bu dönemde 3 
kadın başkanımız bu yolda bizlerle 
birlikte yürüyecek. Yine, birliklerimi-
zin yönetim ve denetim kurullarında 
35 olan kadın sayısı 49’a çıktı. İhra-
catımıza kadın eli değdikçe, kadın 
girişimcilerimizin birliklerimizdeki 
temsili arttıkça, daha nice başarılara 
imza atacağımıza yürekten inanıyo-
rum” değerlendirmesi yaptı.

kaYseri; kazakistan, tunus ve 
rOmanYa’Ya önem versin
İç Anadolu Bölgesinin 3. büyük kenti 
olan Kayseri’nin 3 organize sana-
yi bölgesi ve Türkiye’nin en geniş 
serbest bölgesi ile adeta bir üretim 
üssü olduğunu kaydeden Büyükekşi, 
Kayseri’nin 2017 yılında 1,6 milyar 
dolarlık ihracat ile en fazla ihracat 
yapan 12. il olduğunu dile getirdi. 
Şehrin geçen yıl ihracatını yüzde 41 
artırdığına dikkat çeken Büyükekşi, 
“Kayseri, geçtiğimiz yıl 184 ülke ve 
bölgeye ihracat gerçekleştirdi. En 
çok ihracat yaptığı ülke Irak. Ancak 
listenin devamında Almanya, Belçika, 
İtalya gibi AB ülkeleri yer alıyor. TİM 
olarak, illerimizin hangi ülkelere 
yönelebileceklerine dair bir araştırma 
yaptık. Kayseri ilimizin ihraç ettiği 
temel ürünleri göz önüne alırsak, 
ürün gamının en çok benzeştiği ülke-
ler Kazakistan, Tunus ve Romanya. 
Dolayısıyla, Kayserili firmalarımızı bu 
ülkelere özel önem vermeye çağırıyo-
ruz. Özellikle Kazakistan’da elektrik 
ve elektronik ürünler, Romanya’da çe-
lik, Tunus’ta ise mobilya sektörlerimiz 
önemli başarılara imza atabilir” dedi.








